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Antonio Dias Pimentel

Eis um homem que, no meio enervante e derran-
cado em que vivemos, consegue ser a0 mesmo tempo,
oficial brioso do nosso Exercito, professor disticto e
tuncionario exemplar, scbrando-lhe ainda tempo e
actividade, para provar a cada momento as suas altas
virtudes de cidadio exempla-

lidade, d4s vezes sem nunca terem escriturado um
simples livro Caixa!

Ainda hoje apesar dos seus 60 anos, é vé-lo tados
os dias muito atarefado pela Praca de Almeida Gar-
rett, a caminho da casa J. W. Burmester & C.%, impor-

tantes exportadores de vinhos

rissimo, auxiliando com o
amor mais paternal e a dedi-
cagdo mais desinteressada,
diversas instituigdes que visam
a um alto fim patriotico e
educativo!

Os que conhecem o capi-
tlo Antonio Dias Pimentel,
aqueles que tém tido ensejo
de admirar o oiro do seu cora-
cio, a lucidez da sua inteli-
gencia e o seu caracter inte-
gro e leal, szbem que ndo se
vislumbra nestas palavras a
menor sombra de favor,

Nio nos prppomos tragar
uma biografia; ndo pretende-
mos acompanhar este traba
lhador incansavel, elevado s6
4 custa do proprio esforgo,
desde os bancos da escola
pela vida féra, até a hora que
passa Niol

Desejamos simplesmente
emoldurar o seun retrato de
homem austero e portugués
de Lei, filho de um dos bravos
do Mindelo, com umas desata-

da nossa Praca, onde exerce
com toda a proficiencia o
cargo de chefe de contabili-
dade.

Quando ainda estudante,
escreveu a Sebenta, utilissima
obra compreendendo nogdes
de Geografia, Historia Eco-
némica, Economia Politica e
Legislagdo Comercial e Indus-
trial, destinada aos alunos
que frequentam os Institutos e
Escolas Industriaes e Comer-
ciaes.

Ao invés de muitos outros
que s6 procuram nesta Feira
de Vaidades em que vivemos,
empregar O tempo em coisas
que lhe déem por qualquer
forma um interesse qualquer,
ele, o prestantissimo cidadio,
ocupa parte dos seus oOcios
na Casa dos Filhos dos Sol-
dados, onde nio s6 exerce o
espinhoso cargode Tescureiro,
mas tambem o de professor
de Gindstica das creancas
albergadas.

viadas palavras que se perdem
no brilho literario que néo pos-

ANTONIO DIAS PIMENTEL

Foi um dos fundadores
da Junta Patridtica do Norte,

suimos, ganham na sincerida-
de e Justica que as animal

O nosso homenageado que tem o antigo Curso
Superior de Comercio do Instituto ludustrial e Comer-
cial do Porto, de que foi um aluno laureado, é um
contabilista distintissimo gue desde muito novo vem
exercendo o cargo de guarda-livros em importantes
firmas, ao contrario de muitos individuos que pelo
simples facto de possuirem uma carta qualquer de curso
de comercio, ai se arvoram em professores de contabi-

agremiacio que um grupo de
bons portugueses formou
nesta cidade, numa hora tdrva para a nossa Patria,

Tambem é director do Asilo de S. Jodo, outra
utilissima casa de caridade e é egualmente presi-
dente da Comissio de Contas do florescente Club
dos Fenianos Portuenses, tendo a seu cargo a escrita
do Club e prestando o seu concurso valioso e desin-
teressado, a esta colectividade de tdo honrosas
tradigdes.
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Bondoso e atavel, estd sempre pronto a ajudar e
a prestar servigos a quem quer que seja, muitas vezes
com sacrificio da propria saide e dos seus afazeres
profissionaes.

Desde o ensino particular até ao Instituto Indus-
trial e Comercial do Porto, onde rege com el:vado
criterio a Cadeira de Contabilidade, tem vincado bem
o seu logar de protessor em diversas Escolas, como
sejam: a Escola Raul Doria, a Escola Oliveira Mar-
tins, etc.

Ainda ha pouco tempo o snr. Antonio Martins da
Fonseca, inteligente director deste quinzenario, apos
uma troca de impressdes com o Capitio Pimentel
sobre questdes de coutabilidade, disse a quem estas
linhas escreve, que considerava o ilustrado Mestre
como um distintissimo profissional, entre os mais incli-
tos guarda-livros portugueses !

Sendo egualmente um preclarissimo perito, ele é

em exames de escritura¢io de uma intransigencia seve-
rissima, nio permitindo por férma alguma, que qual-
quer incorre¢io ou ilegalidade passe em claro, sem
que o seu lapis azul a nio tenha apontado bem visivel-
mente, aos olhos dos julgadores.

Antonio Dias Pimentel tem atravessado a ingre-
me ladeira da Vida, despendendo extraordinaria acti-
vidade e formidavel esforco, em dois dos mais
importantes ramos do laber humano: o Comércio e o
Ensino.

E, no desempenho dessa dupla missio, de chefe
de escritorio abalisadissimo e professor ilustre, assi-
nala-se sempre e por férma notavel e alevantada,
como possuindo a par de uma vasta ilustragio, as
mais raras faculdades de trabalho!

REFERENCIAS

ESPONTANEAS

QUE AGRADECEMOS MUITO RECONHECIDOS

IMPRENS A

Do Jornal de Noticias, de 30 de Maio de 1929.

«A Voz do Comercio»

Acabamos de receber o n.® 7 deste novo quinzenario,
orglo dos Contabilistas e Guarda-Livros, dirigido pelo abalisa-
do professor de escrituragiio comercial, snr. Antonio Martins da
Fongeca, que se apresenta com excelente aspecto grafico e bela-
mente redigido.

No nosso paiz, onde as revistas tecnicas de especialidade
nfo sbundam, fazia falta amu revista neste genero onde se tra-
tassem as diversas questdes de contabilidade, que interessam
sobremaneira aos chefes de contabilidade e professores do co-
mercio.

O seu prego é muito modico, o gque ainda a torna mais
acessivel » todos os empregados de escritorio.

A sua redac¢iio & na rua de Santa Catarina, n.o 502,
Paérto.

_____ il — - ——

LEITORES

Ex.mo Snr. Antonio Martins da Fonseca. L
Dig.mo Director de «+A Voz do Comercio»

Foi com imenso prazer que recebi o interessante jornal de
que V. Ex * tem a honra de ser director. Orgulha-me saber que
a nossa depauperada classe ainda conta com elementos de ale-
ventada nobreza de V. Exu prontos, sempre, a pugnar pelog
interesses que de muito temos de guardar, para que, sempre
tambem, possamos marcar o nosso lugar a dentro du Soceidade. .

Esquegumo-nos dos egrulhass que na sua ignorancia pre-
tendem conquistar os louros que aos outros pertencem e tenha
V. Ex.s coragem para continuar porque com isso tornar-se-ha
digno merecedor da admiragio e homenagem duma classe
inteira.

e T A e R P R B e p

Com jubilo continuarei a receber o Vosso apreciado jornal
que, sobremaneira, me desperta interesse, ji pelos seus ensina-
mentos de que carego sempre, ji pelo que revela de util e pro-
veitoso.

Com muita admiragiio e estima me confesso,

De V. Ex.»
Me.o At V.er

Americo Soares Corréa.

Amigos de ““A Voz do Comercia,,

Em Maio apresentaram novos
assinantes os seguintes Sars., a

Livros e publicagdes

quem, por isso, estamos profunda-
mente gratos.

Candido I.. Raposo—Faro.

Francisco (Guimardes--Porto.

José Ferreira Subtil—Porto.

Manoel do Rosario=—(zaia.

José Jacinto Correia Marques—
Coimbra,

Anibal da -Cunha Belo —
Alcains.

Julio da Silveira Martins —
Porto.

Eduardo Marques dos Santos—
Porto.

Associagido de Classe dos
Empregados no Comercio de Angra
do Heroismo.

Sebastiio Mendes —Porto,

Pethion de Villar, é o nome

literario do grande homem de
sciencia e de letras, Dr. Egas
Moniz Barreto de Aragio, auctor
do brilhante livro de frases buri-
ladas «POESIAS ESCOLHIDAS>
prefaciado pelo distinto e valo-
roso escritor Eugenio de Cuastro
e que ha dias caiu sobre a nossa
mesa de redacgio para fazermos
uma justa e merecida critica.

Afirmamos sem favor que, é
um livro de alto valor, pejado de
scintilagcdes platonicas, digno de
enfileirar com as obras épicas nas
estantes dos bibliofilos mais
exigenles, pois, o seu entrecho

nimbado de fragranciaederithmo
encanta-nos o espirito,

Pethion de Villar, & sem duvida
um consumado poeta; bem tes-
temunha o seu livro <«POESIAS
ESCOLHIDAS» o qual foi escrito
com alma e inteligencia, sendo
incontestavelmente uma obra de
alto merito literario.

Agradecendo os exemplares
enviados, felicitamos o seu ilos-
tre anctor Pethionde Villar, nome
consagrado pelos aplausos da cri-
tica da imprensa nacional e es=
trangeira.

Alberto Leal
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o SECCAGH TECNICA .o
ABERTURA DE ESCRITURAGAO DE DIVERSAS FIRMAS

11X

Continuando.

11.° modelo,

13.* modele

Porto, 18 de Maio

! de 1929.
Porto, 14 de Maio
de 1929. Numerario constitu-
> ; tivo do capital da
Inventario do capital firma Antonio
com que a ﬁm‘fa! Ferreira nesta
Antonio Ferreira| data em que come-
iniciou as suas ope- ¢ou a negociar: :
racles comerciais, |
em 1 de maio de | ACTIVO
1929. -
Caixa
ACTIVO
Em cofre. . . 20:000400
Caixa Banco X, ¢/ depo-
: sitos a of
Numerario 20:000§00 Em deposito 4 ordem 100:000800| 1z20:000800
Banco X, ¢/ depo- Anlonio Ferreira,
R R G o
Dioheiro em deposi- O Guarda-Livros
to 4 ordem . 100:000800| 120:000800 Albano de Castro.
Antonio Ferreira, |
O Guarda-Livros | Nota-se nos modelos que apresentamos, porque
Armando Reis. | propositadamente o quizemos fazer notar:
!
| 1. Que se deve comegar a escriturar logo apés o
! termo de abertura.
12,° modelo ]
i Alguns guoarda-livros costumam desprezar =
pegina do termo de abertura, pelo que s6 comegam
& escriturar no principio da pagina seguinte.
= = E’ absolutamente condenavel esse sistems,
| que ndo tem razdes fortes que o justifiqguem; pelo
Ei contrario, 6 inadmissivel por todas,
Dinheiro que consti- |
tue o capital com E ;
que hoje me esta- 2,* Que nio se deve comegar com data anterior 4 do
beleci. termo de abertura.
Pode ser a deste, ou outra posterior.
Em caixa. e 20:000§00
Em deposito 4 ordem
no Banco X ., . 100:000800 3.* Que é facultativo o emprego de titulos de contas.
Preferimos emprega-los para mais conformidade
Capital. . w IZO:QOOJOO com o «Diario».
Porto, 18 de Maio .
de 192¢. Abertura no <Diario Selado>
Antonio Ferreira. Modelos correspondentes aos do ¢Inventario e
Balangoss.
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1.° modelo
Termo de abertura

Hade servir este livro para «Diario» da casa comercial
de Antonio Ferreira, da rua de Santa Catarina, desta ci-
dade.

Tribunal do Comercio do Porto, 14 de Maio de 1929.

O Juiz Presidente
O Escrivio X

X.

Porto, 14 de Maio
de 1929. 1

A
ANTONIO FER-
REIRA, c/ de ca-
pital

Pelo numerario que
constitue o capital
com que me esta-
beleci em 1 de
Maio de 1929. .

120:000800

=

120:000800

— 21

2.° modelo

Porto, 14 de Maio
de 1929.

CATXN
CAPITAL

| 120:000000

w0

Importancia do capi-
tal com que, em 1
de Maio de 1929,

| a firma ANTO-

| NIO FERREI-
| RA deu inicio ao

| seu.comercio . .

31

120:000800

3.° modelo

Porto, 18 de Maio
de 1929.

CAIXA
CAPITAL

Capital da firma AN-
TONIO FER-
REIRA, nesta da-
ta em que comegou
a negociar, segun-
do o <Inventario e
Balancos», a fls. 1

14

120:000$00

3!

4.' modelo

Porto, 18 de Maio
de 1920.

CAIXA I
al CAPITAL

Pelo numerario com
que hoje se esta-
belecen ANT O-
NIO FERREL|

S R A A 120:000500

{ Continuaj

Antonio Martins da Fonseca.

ENDOS

Confunde-se geralmente na pratica o endosso com
o aval. Assim, quando se propde a um capitalista o
desconto de um titilo de credito, de uma letra de
cambio, por exemplo, que elle sacard 4 sua propria
ordem, de ordinario pergunta esse capitalista 4 pessoa
que ihe faz a proposta de negocio e que hd de ser o
acceitante do efteito:

—Quem é o seu endossante?

Evidentemente, neste caso, quer o capitalista sa-
ber quem é o fiador, o abonador ou garante do accei-
tante do titulo.

Emprega-se, emfim, commumente o vocabulo
endosso como equivalente de fianca, abono ou garan-
tia. Nada mais errado, no entanto. O syponymo de
fianga, abono ou garantia, é o termo aval. Endosso é

B e M

e

o acto escripto por meio do qual se faz cessio de um
titulo qualquer, de uma letra de cambio, uma nota
promissoria, por exemplo, salvo quando ha nelle a
clausula ¢por procuragdo», caso em que se conferem
sémente poderes de procurador ou mandatario a pes-
soa 4 ordem de quem é elle exarado.

Ora, quem serd capaz de transferir legitimamente
a propriedade de uma cousa ou, para tanto, conferir
poderes de mandatario? E' claro que sé o legitimo
possuidor dessa cousa, e, pois, s6 é capaz de endos=-
sar um titulo o seu legitimo possuidor ou portador.

Ao contrario disto, o aval s6 pode ser firmado
por um extranho ao titulo.

Deste modo podem apparecer ao mesmo tempo,
num s6 titulo, um endosso e um aval. Suponhamos
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que nem o sacador, nem o acceitante, nem t3o pouco
o portador de uma letra de cambio, 4 ordem de quem
foi ella sacada, merecem a confianga de um estabele-
cimento de credito ao qual é essa letra offerecida a
desconto, e que, neste caso, o estabelecimento exige
a firma de um fiador ou garante do endossador, que
sera o portador do titulo. Temos aqui, entio, a inter-
vengio do avalista, isto é, de uma quarta pessoa que
dard o aval,—a fianga em favor do endossador ou
pessoa que faz a cessdo do titulo e que, portanto, se tor-
na um dos co-obrigados ao pagamento na falta do
acceitante. Resumindo vemos que s6 o legitimo pos-
suidor de um titulo pode ser o seu endossador, ao
passo que o avalista serd sempre um estranho.

O endosso transfere a propriedade do titulo. O
aval é uma fianga. Por meio do endosso se opera de
modo simples e expedito, sem nenhuma outra
formalidade, a transmissio dos titulos de credi-
to,—das letras de cambio, das notas promissorias ou
de outros quaesquer. O endosso é hoje substancial 4s
letras de cambio e 4s notas promissorias, € um dos
seus caracteristicos, de modo que nfo ha letra de cam-
bio ou nota promissoria que ndo possam ser endossa-
das, ainda mesmo que haja nellas estipulagio em
contrario. Para a validade do endosso é sufficiente a
simples assignatura do proprio punho do endossador
ou do mandatario especial no verso do titulo. E' o
que se chama «endosso em branco». Si o endossata-
rio, isto é, aquelle que adquiriu a propriedade do titu-
lo, quizer completar o endosso em branco, nio tem
mais do que escrever, por cima da assignatura do
endossador, as declaragfes omittidas, Nenhum endosso
pode ser parcial. Ha de se referir sempre, invariavel-
mente, & quantia total mencionada no titulo.

As letras de cambio e as notas promissorias jé
vencidas e ndo pagas podem tambem ser endossadas,
mas, neste caso, o endosso tem effeito de cessio civil.
Quer dizer : — o endossador garante a veracidade do
credito, mas nio o estado de solvencia de nenhuma
das pessoas que figuram no titulo, quer do devedor
directo, quer dos co-obrigados por endosso. O endosso
é exarado sempre, como regra, no verso cos titulos.
O aval pode ser exarado no verso ou no anverso.
Para a validade do aval é sufficiente, pois, a simples
assignatura do avalista no verso ou no anverso do
titulo. O aval pode ser dado em favor do acceitante,
do sacador, ou de qualquer outro dos co-responsaveis
solidarios, e em gualquer tempo da vida do titulo. O

avalista deve declarar o nome da pessoa vinculada

ao titulo em favor da qual da o aval. Si o ndo fizer
entende-se que o aval é dado 4 pessoa abaixo de cujo
nome o avalista langa o seu.

Féra destes casos o avalista é equiparado ao
acceitante, e, si o titulo nfo estiver acceite, ao saca-
dor. Para determinar a sua situacdo na letra tem o
avalista, portanto, de indicar expressamente o nome
da pessoa a quem garante ou assignar-se logo abaixo
da firma do abonado. Si nenhuma destas causas for
feita, o aval se presume dado em favor do acceitante,
ou, si ndo houver acceitante, do sacador.

Como se vé o aval é cousa inteiramente diversa
do endosso. O endosso tem por efteito a transmissio
dos titulos, o aval visa garantir o seu pagamento. O
endosso é exarado por uma pessoa j4 vinculada ao
titulo, — pelo seu legitimo possuidor ou portador. O
aval é exarado por um extranho que intervem em
favor de alguma das pessoas ja vinculadas.

A intervencdo deste extranho tem por effeito
augmentar o valor da responsabilidade de alguns dos
obrigados pelo pagamento, O aval s6 pode ser dado

nos proprios titulos e nunca por acto separado delies,
nem com limitagdes ou modificagfes. Num mesmo
titulo podem figurar diversos avalistas garantindo um
s6 dos obrigados, assim como cada obrigado pode ter
um ou mais avalistas. Consideremos agora o aval sob
o ponto de vista da escripturagdo. E’ frequente dei-
xarem os commerciantes avalistas de escripturar nos
seus livros as obrigagdes que assumem como abona-
dores ou garantes de pessoas vinculadas a titulos de
credito. E assim procedem, limitando-se a tomar notas
em simples memoriaes, porque julgam eventuaes seme-
lhantes obrigagdes, sem nenhuma influencia no mo-
mento sobre o seu patrimonio avaliado.

E’ inutil insistir no perigo -de uma tal pratica,
especialmente guando se trata de sociedades anony-
mas, caso em que o patrimonio s é conhecido dos
interessados pelos balangos publicados ou examinados.

O avalista é um devedor indirecto,—e, pois, o seu
patrimonio estd sujeito a soffrer graves modificagdes
desde que o obrigado principal ndo offereca plenas
condi¢des de solvencia. Assim, é de rigor que o aval
figure nos livros e nos balangos. E figurard deste
modo: no activo o direito avaliado de reembolso con-
tra o devedor principal, e no passivo a obrigagio
eventual avaliada do pagamento na falta do obrigado
principal. Si a obrigacio eventual do pagamento nio
se acha inteiramente coberta pelo direito de reembol-
so contra o obrigado principal, —dada a nfio completa
solvencia deste,—evidentemente da conta de Perdas e
Lucros tem de sahir a quota para amortisagio desse
direito.

A inscrip¢do do aval se faz por meio de um lan-
¢amento em que se debita a importancia abonada a
uma conta propria, em que se registra o direito de
reembolso, sendo creditada uma outra conta em que
se registra a obrigagfdo eventual do pagamento. Assim,
por exemplo, suppondo-se que um commerciante deu
aval a um outro, na importancia de 2o:000§000, lan-
gara:

Devedores por Aval
afval. o D s aaeslsas i v F20:0004000

Necessariamente terd o cuidado de historiar a
operacio de modo claro e positivo.

Si se julga perdido o direito de reembolso em
consequencia da insolvencia do abonado, langar-se-4:

Perdas e Lucrcs
a Amortisacdo por Aval. . . :zo:000§c00

Vé-se logo que nas sociedades anonymas podem
ser distribuidos dividendos ficticios no todo ou em
parte si ndo se fizerem semelhantes langamentos.

No Bollettino wfficiale delle societs per azioni, vol.
XXIIIT, fasc. XIV, se encontra 4 pag. 333 um exemplo
da inscrip¢do dos avaes no activo e no passivo no
balanco da Sociela Bancaria [taliana.

No balango de 1go4 do Deutsche Bank cs avaes
estfio inscriptos por memoria, isto é, féra, dquem da
columna dos algarismos que representam a situnagio
patrimonial.

O melhor, porem, é registar nos balangos, como
outras consignagdes quaesquer, a importancia dos
avaes pelo modo indicado. Nio nos esquegamos de
que o codigo commercial nio é letra morta e alli se
depara ao commerciante a obrigagio de langar no seu
diario os papeis que acceitar, endossar ou affiangar.

Carlos de Carvalho.

Transeripts da «Revista Brasileira de Contabilidades
n.© 2 pags. 23 e 24, Fevereiro de 1912,
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ITogsc o Forrmagdo dos regos

PRECO (1) é a expressio do valor de troca em
relacio 4 moeda. Os pregos sdo as directrizes da pro-
dugio, do consumo, que se vio reflectir no poder de
acquisi¢io de diferentes bens,

S#o estas directrizes que determinam a formagio
dos precos, que, sio formados, entre outros factores,
pelo poder de acquisicio de mercadorias de outra
especie e servicos. Assim, o preco formado pelo lavra-
dor para o trigo representa o prego pelo qual pdde
adquirir o vestuario, servigos clinicos, etc. Na forma-
¢%o dos pregos entram outros factores, e o seu estudo
é muito complexo. As leis economicas da troca nos
mercados teem influencia s6bre a formagio dos precos,
podendo dessas leis concluir-se os trés seguintes prin-
cipios (!):

1. —No mercado, em cada ocasido, todas as mer-
cadorias da mesma qualidade vendem-se ao mesmo
prego;

2.°—O preco unico é tal, que a quantidade requi-
sitada a &sse prego é igual 4 quantidade oterecida, ao
mesmo tempo;

3.°—Esse preco é o que permite vender e com-
prar a maior quantidade da mercadoria.

Na formacéo dos precos ainda tem de se atender:

1.°—A’ livre concorrencia; e

2. — Ao valor da unidade de troca — a moeda.

Variag¢ies dos precos

Do estudo da formagZo dos precos, conclue-se que
&stes nio sio estaveis, variam constantemente, com
tendencia sempre a aumentar.

As causas de variagio de pregos sio:

1. — As que resultam das proprias mercadorias; e

2.° — As monetarias.

As variacbes de pregos resultantes das proprias
mercadorias sio: a oferta, os salarios, os transportes,
o agio do ouro, a taxa de desconto, etc.

A moeda causa variacido dos pregos por tambem
o seu valor nfio ser estavel, e assim quando se desva-
lorisa, aumenta o prego das mercadorias e servicos.

Calculo dos pregos de venda e de lucro

Tratdmos ja da formacio dos pregos sdbre o pon-
to de vista economico, vejamos agora como eles sdo
formados comercialmente.

0 prego do custo é constituido essencialmente pelos
seguintes elementos:

1.° —pelos pregos de custo das mercadorias, dado
pela factura do fornecedor;

2°--pelas despasas acessorias, resultantes das
efectnadas pelo comerciante para as colocar no seu
armazem, prontas a vender, como transportes, acon-
dicionamento, direitos altandegarios, etc.

Chama-se preco de venda, a importancia pela
qual o comerciante entrega a mercadoria ao compra-
dor.

A diferenca entre o prego de venda e o prego de
custo—em que o primeiro é em principio, mais eleva-
do que o segundo—constitue o lucro.

O lucro realisado durante um periodo determina-
do chamado exercicio que ¢ em geral um ano, deve
ser suficientemente elevado para comportar:

1.° — as despésas de venda, tais como: comissGes

aos viajantes e representantes, publicidade, transportes
das mercadorias a casa do comprador, etc.

2.°—o08 gastos gerais, como: alugueis, iluminacio,
expediente, limpésas, contribuigbes e impostos, amor=
tisagdes, seguros, ordenados, etc.

3.°—a remuneracio do capital empregado.

O comerciante estabelece os seus pregos de ven-
da, langando s8bre éstes ou sébre o prego de custo,
uma percentagem que é o lucro.

Para exemplificar o calculo dos pregos de venda
e de lucro, representamos por :

C—o prego do custo;

V- o preco da venda; e

L-—o lucro, partindo da hipotese que V é maior
que C;

t—a taxa de percentagem de iucro.

Quando numa operagiio ha um lucro de 89, (oito
por cento) quer dizer que em 100 unidades ha um
lucro de 8 dessas unidades. Assim para calcular 8°/,
sObre 200f§00, estabelece se uma regrade trés simples
ou como se faz na pratica, multiplicando 20000, por
8 e dividindo por 100, ou seja 16500,

Determinagédo do preco de venda:
1.° Problema.

Langa-se a percentagem sdbre o prego de custo,
isto é,

Cycto
100

e como o preco de venda é constituido pela percenta-

J
gem sdbre preco de custo 2 TOZA’ mais o prego do
custo, sera
€ XY
N B .
Llg e (v)

Exemplo: Uma mercadoria custou 10§oo, a per-
centagem de lucro a langar é 209%,; qual € o prego de
venda?

Aplicando a formula (1), temos:

20000
100

10000 ¥ 20
100

V=10f§00+4

2800=12800.

==10§00 + = 10foo0 4

Determinagéio do lucro:

2.° Problema.
Sabendo que o lucro é a diferenca entre o prego
de venda e o custo, isto ¢, L=V-C
substituindo nesta igualdade, V pelo seu valor dado
na formula (1), vem
C st '[.
it 100

—C

e como}+C—C se anula, vem:

_Cxt'
oy e TO0

(2).

Exemplo: Determinar o lucro da venda duma
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mercadoria que custou 10§00 em que se langou 20%/.?
Pela formula (z).
10800 3¢ 20
L=l _—
100

= 2400.

Determinacéo do prego de venda em que a percenta-
gem do luero é lancada sdbre aquele prego.

3 * Problema,

Neste caso o prego de venda V procurado deve
ser igual ao preco de custo C aumentado da percen-
tagem t9/, sdbre o prego de venda, isto €,

VT
he e

Passando C para o primeiro membro da igualda-
de e V para o segundo, vem:

N,

100

e multiplicando ambos os termos por—1, temos :

V.T__100 V—V. T YV (100—T)
100 100 RO

desembaragando do denomidador:

100 C=V (100—t)
ou
100 C
100-T

(3):

Exemplo: A que prego deve ser vendida uma mer-
cadoria que custou 10foo para ter o lucro de 20%/;?
Pela forma (3):

100 X 10.00 100000
TO0= 26 s vl 80,

==12§5%0.

Determinagéo do lucro em que a percentagem de luoro
é calculada sdbre o prego de venda.

4.* Problema.
L=V—-C

substituindo nesta igualdade V pelo valor dado na
formula (3), vem:
S0 € o (reo--9Co o EEAMED Jtiool
TS T B A (ot T
(roo—100—+)C _ C. t =
100—t " 1o0—t (4)

L

Exemplo: Qual é o lucro duma mercadoria que
custou 10§00 para ser vendida com a percentagem de
lucro de 20%[,?

Era uma cadeira encantadora. Permaneci muito
tempo contemplando-a e cada vez me agradavam mais
os detalhes da sua ‘construgdo.

Desde ha tempos que eu desejava comprar algu-
mas coisas de gue necessitava e como naquela tarde
meu marido me entregasse algnumas pesetas, dei prin-
cipio 4 compra de tres cadeiras para antecamara.

A cadeira de que falo, repito, agradou-me muitis-
simo alem de ser cor de creme; era justamente o que
eu andava procurando. Um empregado de maneiras
agradaveis, recebeu-me perguntando:

—: V. Ex.* deseja comprar mobiliario ?

—Interessa-me comprar algumas cadeiras como

PORQUE NAO COMPRO NESTE ESTAB

Pela formula (4).

L_moo)( 20 20000
100—20 = 80

= 2§50,

Determinar a percentagem de lucro que deve ser lan-
c¢ada sobre o preco de custo, sendo conhecida & percenta-
gem sdbre o preco de venda. :

5.* Problema. Seja X°/, a percentagem a langar
sbbre o preco de custo, que se procura: o lucro obti-
do pela percentagem de lucro colocado sdbre o prego
de venda é traduzida por:

(a) Nt
o lucro obtido pela percentagem de lucro sdbre o pre-
o de custo, é dado pela formula (2), isto é,

(b) el X

visto t ser X que se procura.
De (a) e (b), verifica-se:

Wae e
100 100

ou, V. t=C. X
substituindo V pelo valor da formula (3)

100, C

— % t=C. x
100—t

o0 Ct . 100. t

A900e = (leon Do oot (5)-

Exemplo: Qual a percentagem de lucro a lancar
sdbre o prego de custo duma mercadoria, para ganhai
20"/, sbbre o prego de venda?

Pela formula (3)

2 0 —_—— =35 ?
e 1c0—z20 ' 8o 5%

F. Cactano Dias.

(1) Bento Carqueja—1." tomo—Economia Politica.

ELECIMENTO

Por D. Elsa S. Comers.

esta—contestei sem retirar a vista do movel, para mim
fascinador; que tinha deante de mim.

—FE' uma cadeira magnifica, elegantissima, pri-
morosa — afirmou o empregado, apesar de o tom da
sua voz, ndo revelar entusiasmo algum. — No entanto,
veja V. Ex. estoutra cadeira; ¢ muito melhor. Veja-a
V. Ex.* com atengdo, aprecie todos os seus detalhes.

«Estoutras era uma cadeira que me serviria admi-
ravelmente se os moveis da minha antecamara fossem
de nogueira e tivessem cbr escura; porem, infe-
lizmente para o empregado, nem eram de nogueira,
nem estavam pintadas de escuro.

—Esta é, nem mais nem menos, o que V. Ex.*
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precisa, Os moveis de nogueira escura sio o melhor
que ha para antecamara. A cOr créme nos moveis ja
passou de moda; o pé nio se nota nas cores escuras
e tambem um movel com este acabamento pode
usar-se em gualquer outro quarto, porque onde guer
que se coloque, dard um aspecto agradavel; a cor
presta-se para fazer combinagBes lindissimas com mo-
veis de outras cores. E' esta a cadeira que a V. Ex.*
mais convem comprar.

Todavia, eu com bastante autoridade, havia toma-
do a resolugfo irrevogavel de adquirir alguns moveis
cdr de creme, precisamente porque o pd que tanto
detesto se distingue neles com extrema facilidade e
obriga as creadas a serem mais escrupulosas no asseio
da casa. O arranjo que eu tinha premeditado para a
minha antecamara tampouco me permitia modificar a
minha resolugdo. Comuniquei todas estas rasdes ao
empregado, que mostrou discordar.

—Porem, senhora, continuava insistindo o empre-
gado, dando um tom quasi lastimoso a sua voz, actual-
mente, todas as antecamaras elegantes, de gents de
bom gosto, teem moveis de cOr escura. Milhares de
clientes teem-nos comprado jogos completos de estes
moveis e certamente ha de haver motivos para tal. Os
moveis de c¢dr escura duram muito mais que os de
cor clara; sabe-o todo o mundo. Mesmo passado algum
tempo, nio querendo usar-se nas antecamaras, ficam
muito bem em qualquer outro quarto, precisamente
porgque sdo de cdr escura.

Convensa-se, V. Ex.®, do que eu digo, e opte por
comprar moveis escuros. E' um conselho que ndo lhe
pesard.

—Porem eu prefiro 0s moveis de cor clara e nio
quero modificar os meus planos—respondi resoluta-
mente,

—Como quer que seja, asseguro-lhe que os mo-
veis de cOr escura sio os melhores, e lhe serviriam
perfeitamente, se V. Ex.* compreendesse as comodi-
dades e vantagens que resultam do seu emprego, insi-
nuou com subtilesa. Vou obsequiar V. Ex.® com um
folheto onde se explica porque convem mais usar
moveis de cdr escura,

—N&o, muito obrigado; no caso de comprar, com-
praria moveis de cor clara porque sio os que neces-
sito.

—Muito bem, minha senhora, se prefere moveis
de cdr clara, tambem os temos de muito boa qualidade;
porem insisto em que os moveis escuros sdo os melho-
res. Veremos a cadeira que examinou primeiramente,
para que note a diferenga que ha entre a que prefere,
e a que lhe oferego.

Nio foi assim, garanto, pois que ao chegar a
conversa a este ponto, nio pude resistir mais tempo a
incorrecciio e estupidez do empregado e decidi sair
quanto antes do estabelecimento.

Ao outro dia comprei as cadeiras de cor creme
que procurava, porem comprei-as noutro estabeleci-
mento onde os empregados eram em extremo aten-
ciosos e sobretudo procuravam atender aos gostos Gos
clientes. Ali nio houve quem pretendesse modificar os
meus projectos relativos ao mobiliario da minha ante-
camara.

(Conclusdo.)

DO PRECO DA VENDA

«Deveras simples —- simplicissimo mesmo —é o
assunto» que uos expoz o Ex.m° Sor. Henrique Mar-
tins da Fonseca, no n.” 5 da nossa querida «Voz do
Comercios.

Desconheco o livrinho modesto de Adelino Coe=
lho e tambem a formula pratica que ali se encontrard
para o prego de venda. Contudo quer-me parecer que
essa formula <Erronea» aplicada no primeiro caso que
o Sor. H. M, da Fonseca exemplifica, produzird: Pre-
¢o de custo: 100f00; pretendendo vender-se com
lucro de 20 9/,, teremos para preco de venda: 120800,

Assim teremos no valor da factura, Esc. 10.000800,
tendo nés apurado na venda Ese. 12.000§00. Reme-
tendo ao fornecedor o valor da factura, a <leorias diz-
nos que ganhamos nessa mercadoria 20 %, e a pra-
tica confirma a existencia na Caixa, de Esc. 2.000800,
que sdo, salvo erro, 20 °[, do prego da factura.

No 2.° caso diz o mesmo Snr., que comprando-se
2 pipas de vicho tratado por Ese, 2:000800, e queren-
do ganhar nesta transacgio, 50 %/, teremos de a ven-
der por Esc. 4.000300, 0 que se consegue aplicando a
formula PRATICA que ali se ensina. A vantagem

‘daquela formula, aparece-nos quando durante qual-

quer transac¢io nos surge uma concordata do deve-
dor, que sera ligquidada com 350 Y/,. Perde, porem,
essa vantagem quando a concordata fér de 70 ou 8o °/,,
e ainda mais quando o devedor poz ¢s seus haveres
no «prége» e fugiu para a Hespanha, Nesta altura
entra a policia...

Foi esta a interpretagio que lhe deu um igno-
rante que tem por S. Ex.* profundo respeito e muita
consideracgdo.

J. Ramos Correia

PEZ0S ESPECIFICOS DE VARIDS CORPOS

(A temperatura de 0°)

Apomaidistilada st EBaas v S 1,000
R Lo an e e SRR L S e 1,200
Aciderazotico s o i s i e 1,217
Avcido ‘cloridrico, . .ir a ik ey b 1,240
Acido sulfurdeo < . . Lo 1,841
Alcopliabsalntor 8 o Eoaiin s s, 0,792
AT eitE e ek R S S 0.g15
CloroformiomsiiE RN o . 1,480
2] oo o Sl E el G0 Wy SR 2 Et 11,352
CahER, ot e et e o 8,788
L T T L Cie S L S 0,240
Cristal de Rocha™ .o o0 Solo = 2,653
Iamante = o codrie s 3,516
Brmpolne @ o5 T ade D ileia” Sl 2,033
Essencia de lim3o . ., , . . 0,880
Essencia de terebentina . . . 0,870
Hteraceticol =7 it o s e o 0,890
Btersulinpicove o ez s o ot 0,715
IR EOR AL A e i e TG 7,788
Marmore branco s, oo e o 2,837
MEEFCIIEIO P e R 13,596
VT T R e e et B AL R 19,258
Olea ' demaftat .5 Lo 0,792
Efatinaast o s S s s ol gt 22,069
Eratas o O et 11UV 10,474
Pan e Pinho Lis o il t by 0,657
S TAROR ok et Sl e o e 6,861

Da Enciclopedia do Comerciante e
do Industrial, por

Alberto Bessa
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ORIGENS DA ESCRIPTURACAO

Ensaio de bibliographia apresentado por Jos. Well. de
Antuerpia, a Camara Syndical Belga dos Contadores.

Registros commerciaes conservados -
nos Archivos

Possuimos a descripgdo de varios registros com-
merciaes anteriores a 1404, anno em gue appareceu o
tratado de Paciclo.

E’ fora de duvida que muitos registros analogos
se acham ainda scpultados nas necropoles archivaes e
que o futuro nos reserva trabalhos interessantes, sobre-
tudo em nosso paiz.

Nio foi senfio nos ultimos annos, que as investi-
gagdes se dirigiram para esta documentagio da histo-
ria economica, posto que a importancia das informagdes
que encerram os livros antigos nio escape a ninguem;
mas ellas exigem uma erudi¢io especial ; em primeiro
“logar o conhecimento da lingua antiga, em seguida os
systemas monetarios, e, sobretudo, a technica especial
do commercio daquelles tempos, E’ principalmente na
Allemanha que esta documentagio tem sido empre-
gada nos estudos historicos. e basta-nos citar a obra
de M. E. Ehrenberg, Das Zeilalter der Fugger, para
mostrar que importancia ella pode apresentar para as
investigacoes.

Ehrenberg submetten os archivos dos antigos
negociantes allemies, taes como: Fugger, Welser,
Tucher, Imhaf, Schenerl e FEbner— Eschenbackh as suas
investigagfes, e nos lhe devemos nosso reconheci-
mento pelas sabias dedugdes que elle dahi tirou. Algu-
mas familias patricias belgas conservam ainda os
archivos commerciaes de seus antepassados, mas em
geral, esses documentos estfio inacessiveis para o vulgo.
Por consequencia, nossos archivos commerciaes pos=
suem bastantes elementos para os investigadores.
Elles s6 esperam archivistas que lhes comprehendam
o valor e lhes fagam o inventario.

Estes registros provém em grande parte, de anti-
gos processos de demandas, e, sobretudo, de camaras
syndicaes supprimidas pelas institui¢des communaes.

Em Antuerpia conservam-se no minimo, 600 regis-
tics commerciaes datando do meiado do seculo X VL

Examinamolos de uma maneira summaria, e
podemos assegurar que o interesse que elles apresen-
tam é enorme,

Podemos citar as seguintes obras que conhecemos
e que descrevem, sob varios pontos de vista, registros
commerciaes :

H. Sieveking: Aus Venitianischen Homdlingbue-
chern, Schmoller’s Jahrbuck XV e XVI.

Registros dos irmios Donado Sorano, 1406-
1436,

De Jacob Badoer, 1536-1439. De Bardurigo,
1430-1440. Estes registros foram reeditados por
F. Besta.

H. Sieveking: Die Handlingbueoker der Medici,
1440-1474.-~Wien 1905.

O mesmo auctor assignala em um artigo do Deu-
ische Handels chillehrer— Zeifung, 1905, n.° 38, que
uma serie de registros de 1367 1369 sdo conservados
nos archivos de Bruges.

C. Leverer: Die Handlingsbuecher der Republick
Lagusa. (Nicola e Luca de Cabega 1426-1433). Trieste
1907.A. Luschin von Ebengreuth —W. M. Runtinger’s
Kaufmanschaft und Wechseubch (1383-1407) Bank-
“Archiv. 1 de Abril 1g10.

i Jacob Stieder: Die Inventur der Firma Fugger
41527) Tuebingen 1g905.

ITI

R. Meyer: Le Livre-—Journal de Ugo Teralk (1330-
1332) 189g8.

A. Youstié: Le Livre de comples de fréves Bonis de
Montaban (1345 1350) Archivos historicos da Gasconha.
—XX, XXII e XXIIL

A. Blanc: Le Livre de comples de Jacone Olevier de
Narbonne.—(1352-1392). 1899.

C. Junes. Ou oldest extant ludger or merchani’s
account book (Andrew Halyburton de Middlebourg,
(1492-1503).—Edimburg 1867.

H. Nirsheim. Das Handlungsbuck Vickvos van Gel-
dersen (1376 1408).—Hamburg 18g5.

Malluo: Das Handllungsbuet wvon Herm und Jok
Wittenburg (1320-1360) Leipzig 1gor1.

K. Koppman: Das Toelners Handlungsbuck (1345-
1350) Rostoch 18835.

Hassler e Feiffer: Orro Ruland's Handinngsbuck
(1444-1464) Stuttgart 1843.

Copiamos a seguinte inscripgio da capa de um
registro encadernado em Bruges no seculo XV.

TENE BON COMPTE
QUI BON COMPTE TENRA AU JUGMENT SAUVE SERA

DEVOIRS D'UN COMPTABLE
Toy qui es receveur du Roy
Ou de seigneur oy et m’en croy
Recevis avant que tu escripve
Escrips avant qui tu delivre
De revenir faiz doligence
Et faiz tardive delivrance
Regarde bien en ton papier
Quant, 4 qui, combien fault paier
Prens lettres qui soient vaillables
Aiez paroles amiables
En tes servans trop ne tefie
Garde toy bien que rien n’oublie
Soys deligent decompter
Ainsi pourras plus haut moater,

Quanto 4s nossas proprias buscas nos archivcs,
eis, de modo succinto, as particularidades concernen-
tes aos antigos registros que examinamos.

Quanto aos livros conservados nos archivos,
observa-se que os profissionais encerravam habitual-
mente as contas, nio no fim de cada ano social, mas
quando os livros estavam completamente cheios.

As contas “eram abertas, nio somente a pessoas,
mas a cousas tambem, e isso se fez desde a antiguidade.

O balango se encerrava fazendo passar todas as
contas do activo e do passivo para a conta de capital.

As paginas comecavam por uma cruz ou Laus Deo,

O livro principal (diario) escripturado numa mesma
especie de moeda, traz, muitas vezes, na primeira
pagina, o valor da unidade monetaria.

Os langamentos eram feitos com o nome do
baptismo e nio com o nome de familia.

As contas liguidadas eram sempre cancelladas;
esta forma de eliminagio podia servir de prova si o
cancelamento era feito em presencga dos interessados.

As palavras «Deves e «Havers provem das cons-
tracgdes «Deve a mim» e <Deve havers. Encontramos
estas palavras simultaneamente com Debito o Credito.
°  Os algarismos romanos permaneceram em uso
muito tempo depois do apparecimento da notagdo
arabe. Foram elles, algumas vezes empregados, como
meio de se evitarem as fravdes,

( Continua)
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Tenho observado a maneira de trabalhar d’al-
guns «Escriturarios» que se dizem Guarda-Livros,
e, certo € que muitos gosam, ainda que imereci-
damente, desse titulo emn casas bastantes impor-
tantes.

De comeco, fiquei boquiaberto, como <certa
gente» em frente da estatua do Rossio... Nao
consigo sequer exprimir levemente a sensacdo
desagradavel que tais processos me inspiraram.

Como se sabe, o Codigo Comercial, no seu
artigo 29 diz:

«Tedo o comerciante & obrigado a ter
divros que deem a conhecer facil, clara e
sprecisamente as suas operagdes comerciais e
«fortona.

O savudoso Mestre Ricardo de SA enucia no
seu livro «Escrituragdo Comercial> a paglnas 2232/3:

«Genericamente, a orientagdo de qualquer
«organismo contabilista é sempre registar todos
«0s factos e actos gestivos gue interessam um
«particolar, uma empresa (comercial, fabril,
«agricola, financeira etc.) ou um servigo
«publico por forma que os vestigios que assi-
«nalam esses factos e actos sejam, em ocasido
«precisa, encontrados com a maior facilidade.

«Para que seja obtido perfeitamente este
«desideratum, ¢ indispensavel que a Contabili-
«dade regularise especiaimente :

¢l °—A descricao de todas as mutacdes ou
«transformacdes de valores que o gestor tenha
«4 sua disposi¢do e guarda, em ordem a obter-
«se, num dado momento, a situagdo exacta de
cada «<especie desses valores.

«2.°—0 registo das obrigacoes do gestor
para com terceiros e dos direitos sobre eles,
«ifim de, tambem em dado momento, se reco-
e«nhecer a situacdo exacta do mesmo gestor,
«em relacdo a esses terceiros.

«3.°—A descrigdo de todos os resultados
eparciais. obtidos, para se conglobarem por
«forma que, ao tirar os balancetes mensais, se
«conheca o resultado geral aproximado das
«operacoes efectunadas, e se consiga, portanto,
cobter a situacao particular do gestor, o mais
«aproximada ao tirar os balancetes, o mais
ecexacta e verdadeira ao dar o balanco de
sgestio.»

Querem V. Ex* saber como os tais pandegos
trabalham ?

Na maior parte das casas a mercadoria nio é
escriturada 4 entrada; limitam-se a conferir a
factura gue depoisjarquivam na pasta das “Facto-
ras a Pagar,.

Passado tempo, ;se o fornecedor saca, fazem
entio o laugamento :

Mercadorias Gerais
a Letras a Pagar

A maioria porem, nem mesmo em face do
proprio saque se sente impressionads; anotam na
factura o sague guando o pagam (tres ou seis meses
mais tarde!) muito senhores do sea papel, fazem o
langamento:

Mercadorias Gerais
a Caixa

Ountros, relativamente mais conscienciosos,
debitam Mercadorias e creditam Devedores e Cre-
dores na data da entrada da mercadoria, mas, se
o fornecedor saca, nada de magadas: notam o

saque e quando o pagam, «muito conscienciosa~
mente» escrituram :
Devedores e Credores
a Caixa

Quande me lembro que os Mestres falam em
«Mercadorias em Transito», «Mercadorias nos
Armazens Gerais», etc. etc. para manterem a regu-
laridade e clareza da escrita, como é de lei, pre-
gunto a mim mesmo 0 que pensariam eles se vis-
sem esta agradavel salada... de contas ! E' muito
natuaral que fogissem... como eu fogi...

Ountro ponto ndo menos interessante é o que
se refere a liquidacdo diaria.

Como ¢ sabido, muitas casas compram diaria-
mente uma verba importante de mercadorias.

Eston vendo o leitor a dizer ji:

Mercadorias Gerais
a Caixa

Nada disso. Sabem como eles fazem ? Encon~
tram estas compras com a liquidacao diarial

Exemplifiquemos :

Uma casa liquidou hoje 3.100400 e comprou
mercadorias a imediato pagamento no valor de
800400,

Pois os Srs. «Guarda-livros-Supra» limitam-se
a fazer:

Caixa
a Mercadorias Gerais

Liquidacdo do dia . 2.300£00

Pior que estes (olhem que ainda ha piorl)
outros ha, que encontram com a liguidagdo as
proprias despesas gerais da casal

Merecem tambem algumas palavras os balan-
cetes mensais.

Na maior parte das casas o sEscriturario» ndo
se da ao trabalho de apresentar ao patrdo o balan-
cete mensal do Razdo, balancete que ele ds vezes
nem sequer faz e que, em geral, ndo sabe interpre-
tar.

Do balancete dos Devedores e Credores... disso
entio nem falar nisso... como dizia o Amarante
no Jodo Ratao.

Grande parte dos escriturarios s6 o faz no
fim do ano, passando quasi sempre as passas do
Algarve para o acertar.

Se der certo 4 primeira. .. que trabalho se nao
poupa, dizem eles !

Nio resisti nma vez 4 tentacdo de mostrar a
minha profunda estranhezaa um. confecionador de
saladas, sobre a falta de brio profissional, que tal
sistema representa.

Travamos o seguinte dalogo :

Ele— 0s patroes sO querem saber no fim do
ano quanto gavharam; ba que chegar ao fim
sem olhar aos meios... Quanto menos tempo
en perder, melhor... tanto ganho 300300 tra-
balhando muito como trabalhando pouco...

Veja, por exemplo:—sou dagueles que nao
fazem la ngamentos quando aceitamos as letras
a prazo; ora, a casa, aceita por mez 80 a 120
sagues ; vé o meu amigo o trabalhinho que eu
poupo ?

De resto, este sistema, era o usado pelo
Guarda-Livros que meprecedeu...

Eu—Mas homem,--vocé deve fazer ver
a0s patides a incorregdo do processu,—peca-
lhe mais que os 300§00 mas apresente-lhe tra-
Lalho limpo.

Ele—Nio caio dahi abaixo, meu amigo
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os meus patrdes pouco percebem de escritu-
ragdo, dir-me-hiam que o anterior Guarda-
Livros seguiu o sistema durante muitos anos,
que sO desejam saber quanto ganham e que
se en ndo estou satisfeito, que largne, que ndo
falta quem queira fazer o mesmo trabalho muito
mais baratinho...

Dos «processos> pouco escrupulosos acima
apontados, resultam como ndo podia deixar de ser,
grossas confusdes e tremendissimas asneiras; os
patroes admiram-se continuamente dd estado de
certas contas, chegando muitas.vezes, infelizmente,
4 conclusdo que tanto sabem com Escrituragao
como sem ela.

Resultado :—prescindem da Escrituragio por
surperflaa !

E se a Escrituracio fosse feita por um auten-
tico e consciencioso Guoarda-Livros dar-se-hia o
mesmo resultado ?

Nao !

Entdo, faz 14 sentido que, para apresentar o
balango anual duma simples loja de fazendas ou
de quinquilharias, sejam precisos 2 a 4 meses e
4s vezes mais, com desespero claro dos comer-
ciantes que desejam ver COISAS e os lucrosinhos
creditados nas suas ricas continhas?

Ha quoe afastar as nolidades e os da marca
«ndo te rales» e envia-los 4 Exposi¢io de Savilha.. .

Carlos José Guerra

O argumento mais proprio para convencer o
comerciante é despertar o seu interesse de utilidade
—qualidade &), —o qual se procurou indirectamente,
na qualidade dos signatarios e na indole da oferta,
ficando tambem completa esta condigdo.

Resta finalmente a ultima recomendagio, a con-
digdo e¢), a qual se procurou nas interrogagdes que
figuram no ultimo paragrafo da carta, cuja forca emo-
tiva é capaz de fazer decidir ou pelo menos inspirar
uma ordem de ideas favoravel 4 argumentagdo empre-
gada, A interrogacio, neste caso, ndo deixa a impres-
sio de duvida, é o imperativo final; nio é uma
pergunta no seu verdadeiro sentido, mas uma atracgdo
para que o comerciante adira a feira de amostras.

A tudo isto, una-se as facilidades que se ddo ao
comerciante para inscrever-se; basta unicamente preen-
cher e devolver o boletim de inscri¢do que se inclue
e compreender-se-ha o resultado que podia proporcio-
nar esta carta.

A argumentacio da carta vinha esciarecida e
ampliada num folheto, que tambem se incluia, o gual
continha umas fotografias do logar onde devia reali-
sar-se a feira de amostras, o regulamento por o qual
esta tem de se reger e uma serie de dados e estatis-
ticas sobre o funcionamento e resultados das princi-
pais feiras de amostras do mundo, por comnpleto dis-
posto na redacgio e apresentagio de conformidade
com as normas da propaganda scientifica. Este folheto
tinha que completar e afirmar a opinido que das feiras
de amostras tivesse o comerciante, opinido que a carta
se tinha encarregado de criar,

Era possivel suprimir o folheto, dando a carta
maior extensio e dotando-a de cifras e exemplos que
lhe imprimissem um caracter documental, porem isto
tem dois defeitos capitais: 1.°; o0 excesso do texto
iria prejudicar a clareza da carta; 2.°, o comer-
ciante é um homem avaro do seu tempo, porque sabe
praticamente o valor que tem, e toda a carta ou im-
presso demasiado extenso, perde interesse e irremedia-
velmente o pde de parte sem o ler sequer.

E' aconselhavel fazer a carta breve, simples, de
leitura facil e rapida e acompanhada de quantos ele-
mentos de convicgio se julguem precisos e ainda
melhor resultado dard mandar a carta s6 dentro do
envelope e o0s anexos, se sio muitos, envia-los como
impressos, de forma que o comerciante os receba no
correio seguinte; se recebe por vezes, ou por uma sb,
uma quantidade consideravel de papeis (carta, folhetos
prospectos, reprodugio de elogios, nota de pregos, etc.)
€ se se encontra em ocasido de muito trabalho, o mais

provavel & atirar com eles, sem sequer os examinar,
para o cesto dos papeis, perdendo-se por um detalhe
todo o valor que tenha a propaganda; ao contrario, se
se envia antes uma carta breve, sensata e de redac-
¢io clara, em cuja leitura se percam poucos minutos,
que va despertar o interesse e leve argumentos con-
vincentes, quando chegar o pacote de impressos serdo
bem recebidos, estuda-los-ha detidamente e guarda-
los-ha se nio for o momento proprio de os examinar,

Qutra qualidade tem este modelo, que é o estilo
da sua redacgio; apesar de ser nm tema proprio para
se empregar uma linguagem florida, literaria, de ima-
gens belas e retumbantes conceitos, preferiu-se utilisar
um estilo verdadeiramente comercial, menos belo,
menos agradavel, porem de maior poder atractivo
mais claro, mais convincente e sobretudo adaptado,
completamente 4 psicologia e ao modo de ser do des-
tinario. Se as palavras de patriotismo que a carta
contem, tivessem sido aplicadas num estilo mais lite-
rario, seria mais dificil chegarem a convencer ; teriam
sido mais belas que uteis, mais bonitas que eficazes,
ao contrario da tendencia comercial que sacrifica em
muitas ocasifes a formosura 4 utilidade.

Temos falado sémente das qualidades do modelo;
porem, ¢nio terd tambem defeitos? nio haverd em
alguma das suas partes motivo de critica para o obser-
vador meticuloso e perspicaz? Pode ser que sim;
porem nor agora, deixamos este trabalho a cargo do
leitor, que nos conceda a benevolencia da sua atengéo,
emquanto vamos procurando as qualidades em outros

modelos.
*

ki *

Nas cartas de venda, a primeira dificuldade con-
siste em redigi-las de maneira que desde as primeiras
linhas despertem a atencéo.

Se j4 no comego ndo se consegue atrair o desti=
natario, é dificil que siga a leitura; ao coatrario, se as
frases com que a carta se principia teem algo que
incite 4 leitura ou que predisponha favoravelmente o
animo do destinatario, € quasi certo que este seguiré
com atengdo os argumentos expostos e poderio pro-
dusir os seus efeitos as frases da carta.

Para que uma carta seja interessante desde as
primeiras linhas, € necessario uma unica condigio;
que as primeiras frases sejam precisamente o argu-
mento mais adequado ao futuro comprador.

Para o conseguir nio deve pensar-se como ven-
dedor, mas colocar-se no ponto de vista do comprador,
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e procurar entio qual argumenta¢io seria mais ade-
quada para nos convencer e nortear precisamente por
ela a carta de venda.

Mas, é necessario advertir que uma das condigdes
essenciais da carta de venda, & apresenta-la nio como
um favor que nos faz o comprador, mas sim como
um servigo que lhe prestamos. Se numa carta dizemos
ao cliente:

Venka, V. Ex.®, comprar-nos um livro, porque necessita
dele, demostraremos imediatamente que lucramos com
a venda e que procuramos o nosso proveito particular
despertando no destinatario receios e suspeitas que se
opordo seguramente ao bom exito da carta. Digamos
porem a mesma frase invertendo os conceitos: V., £z.%,
necessita do liveo que vendemos; o destinatario da carta
ordenard as ideias antepondo a necessidade, que ver-
dadeiramente é o gue pode chamar-lhe a atengéo, ao

fim que desejamos,—vender-lhe um livro—, apresen-
tando como um favor que lhe fazemos o que na realidade
nio é outra coisa senio um negocio que verificamos.
Mark Twain, o celebre humorista americano, uma
vez concedeu por paga o privilegio da pintura a
branco da parede do seu jardim, quer dizer cobrou
para conceder permissio de que lhe fizessem um tra-
balho, quando na realidade ele é quem tinha de o
pagar, O mesmo se deve fazer com as cartas de venda,
ainda que sem a ironia mordente que caracterisa as
obras do consagrado escritor americano, e apresentar
como um Sservico que prestamos ao cliente, como um
favor que lhe tazemos, oferecendo-lhe um objecto que
satisfaga as suas necessidades. :
E se nio nos limitarmos a dizer-lhe que necessita
de um objecto, mas tambem lhe demonstrarmos o
porque da necessidade, estaremos em vias de fazer
uma carta perfeita, (Continua)

ASSOCIACAO DOS CONTABILISTAS E GUARDA-
LIVROS DO NORTE DE PORTUGAL

VIDA ASSOCIATIVA

« Acta da segunda Reuniao Tecnica>
(Continuagdo)
No livro «Inventario e Balangoss, selado

Porto, de de 1929

Balanco da firma X, segundo o
livio de inventarios e balan-|
¢os auxiliar, a folios 12514, a|
que se procedenem__de
de 1929, afim de se regularisar
devidamente a escrituragfio.

ACTIVO
(B ittt S g e A 5008—
Banco X, ¢, deposites 4o/ . . 4.0008—
Moveis ¢ Utensilios. , . . 16.2008—
Mercadorias . . + . . . 145.0008—

Devedores. . . . .

|_78.0004 — (2387008 —

PASSIVO
Cradores:, o "0l on s Wiy | 28.0008—
Letras a Pagar . . . . . | 62.0008—| 90.0008—
Capital . , . . . . . [136.0008-
A, ¢f locros . . 65508 — |
B, ¢/ lucros . . 6.3508— 1 12.7008—(148.7008 —
| 258.7008—
S.EeO R
Porto, de__de 1929
A
B

0 Guarda-Livros

X

No «Diario Sintetico» fariamos o seguinte correspon
dente langamento :

Porto, de de 1929

Diversos a Diversos 1

Langamento correspondente 20
balango que a firma X den
em__de de 1929,
afim de regularisar a escritu-
raciio, segundo o livro de
inventarios e balangos auxi-
liar, fol.os 123/, e o «Inven-
tario e Balangoss selado,
fol.os 17,

Banco X, ¢/ depositos 4 of

Numerario em deposito . . . 4.000800

Devedores

Importancia que é preciso debi-
tar nesta conta para que con-
diga com o saldo dos debitos

apurados nesta data , . . 58.000400,

Mercadorias

65:000800 a que se tem de dar
entrada para que somados
com B80:000800 do inventario
inicial perfacam a importancia
da existencia de mercadorias

aesfaideka s o R 65.000800,

a| Caixa

69:500800, diferenga entre
T0:000800 do inventario inicial
e H00S00 atualmente existon-
tes, a que & necessirio dar
saida para gue o saldo desta
conta confira com o numera-
rio existente . =« . . . .

69.500500

Segue . . .

127.005800 1 69.500500



Transporte. . .
Continnagio do langamenton.®1
Credores
Verba gque é necessario creditar
nesta conta para que o Seu
saldo confira com o apurado
neatadata . . . . . .

Letras a Pagar

Importancia de aceites que &
preciso creditar para que o
saldo desta conta condiga com
o apurado nesta data . . .

Letras a Receber

Importancia a que é necessario
ar sdida, por esta conta estar
atualmente saldada. . . .

Moveis e Utensilios

Importancia a que se tem de
ar saida para que o saldo
desta conta contira com o
apurado nesta data. . . .

Perdas e Lucros

Lucros apurados no balango

desta data

127.000400| 69.500800

21.000800

17.000800

5000400

1:800800

_12.700800

127.000800

Talvez pareca que pormenorisamos demasiada
mente o lancamento acima; mas, veja-se bem o caso
de que se trata, que exige a maxima prudencia, pois

é extraordinario e de toda a importancia.

Para tornar mais compreensivel o langamento e
dar certa justificagio, vamos expor o seguinte:
Confronte-se as contas deste balancete com as do

inventario atual.

Balancete do inventario inicial

Caixas 5 2 & .
Moveis e Utensilios
Mercadorias, . .
Letres a Receber .
Devedores . . .
Oredoves, . & .
Letras a Pagar: .
Capital , . . .

7.0008—
45,0008 —
136,000 —

188.0008—

Pelo confronto deste balancete com o inventario
actual, verifica-se a necessidade de dar entrada e
saida a diversas verbas, pois que as contas do «Razio»
teem de apresentar os saldos que devem ter nesta
data e que hio de ser eguais aos das identicas contas
do inventario a gque se procedeu para regularisar a

escrituracio,

Melhor se compreenderd confrontando e anali-
sando tambem as contas e o balancete que agora

vamos apresentar,

MERCADORIAS

Inventario inicial .

Importancia a que
é necessario dar en-
trada para que per-
faga a importancia
da existencia atual
de mercadorias .

I‘Sa}do e

80.000400

CAIXA

Inventario inicial .

70,000800| Importanciaa que é
necessario dar sai-
da paraque o saldo
destaconta confira
com o apurado no
inventario atnal .,

Balda .y s

70.000800

CREDORES

LETRAS A PAGAR

|
28()‘.'3\3‘50‘“I Inventario inicial .

Verba que é neces-
sario creditar para)
que o saldo desta
conta seja identico)
ao do apurado no

inventario atual .,

Salde , . . .

T
62.000800 Inventario inicial .

Importancia de no-
vos aceites que é
preciso creditar
para que o saldo
desta conta repre-
sente o apurado

| no balango atnal .

62.000500,

LETRAS A RECEBER

Inventario Inisial ,

o

5.0005UU| Importancia a qt:e!
! & preciso dar saida,|
por esta conta
estar atualmente|

saldada . .

DEVEDORES MOVEIS E UTENSILIOS

Inventario inicial .| 15.000$00] Saldo 73.000800 Inventario inicial . 18.000500: Importancia & quc"
i, LT & preciso darsaida

Verba que é neces- para que o saldo|
sario debitar nesta desta conta confira
conta, para que o com o apurado nﬂ'_
seu saldo confira inventario atoal .| 1.800600
com o apurado no| |
inventario atual .| H8.000800 Sl Edd ot

73. 000800/ 73.000800 lS.C‘)OﬁOUi
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Balancete aclual extraido do Razdo

Moveis e Utensi-
Basnco X, cf dep.
Crpital . .
Duvedores .
Credores . .

Letras a Pagar
Perdas e Lucros -

Caixa . . . .| T70.000800
lios . . . .| 18.000800
Gof Ji. . o 4000800

Mercadorias . -[145.000800
- 78.000800

69500800
1.800800

136.000800

28. 000800
62, 000800,
12.700800

16. 200800
4.0004£00

145.000400
13.000400

500800

136.006400)

28 000800)
62 000800
12 700800)

3108000800

310. 000800

238.700800 238 700800

Supomos ter dado suficiente resposta & consulta
numero 5, cinco.

Assinado: Antonio Martins da Fonseca.

Finda a leitura deste documento e como mais nin-
guem quizesse usar da palavra, o Sar. Presidente
declarou que todos os documentos respeitantes aque-
la Reuniio ficavam no arquivo da Associagio dos
Contabilistas e Guarda-Livros do Norte de Portugal,
onde os snrs. associados os poderiam consultar. Dito
isto encerrou a sessio, eram vinte e quatro horas,
lavrando-se a presente acta que depois de lida foi
assinada pela Mesa que presidiu 4 Reunido.

APELO

I e guarda-livros, de que é orgio, Esperamos, pois, que nio dei-

| e seja, em geral, o mais benefica xardo de nos prestar o seu concurso

Rogamos, com todo o empenho,
o favor de original, principalmente
tecnico, a fim de que «A Voz do
Comercio» venha a despertar o

maximo interesse e consequente-
mente melhor possa detender e
auxiliar a classe dos contabilistas

possivel.

aqueles a quem <A Voz do

A-pezar-da nossa boa vontade Comercio» deva interessar, fineza
e dos nossos grandes esforcos em | que desde j4 muito agradecemos.

fazer progredir este Quinzenario,
ele, para nds, ainda nio passou de

primeiro esboco; isto devido, sobre- | Hste numero foi visado pela

tudo, a falta de colaboragio.

comissdo de censura

PAPEiS VELHOS

x

Compilacoes de B. Godinho

O DIARIO-RASAO, na sua forma primitiva

JOURNAL
commencé
le I Vendémiaire
An XI

Total

1
Marchandises
générales

4

Caisse

— ry = ——
_ Billets Billets Profits Divers Total des affaires
i recevoir | i payer | et Pertes comptes au Graud Livre

des s Taires
au Journal

Débit |Crédit

Débit | Crédit

pévi | créan | pesie | criae [Débit | Crédit] Débis | Crédit | Débit | Crédiy

auXl || Marchandises Générales
a Pierre

Pour 10 tonneaux da vin
rouge achetés A Pierre a
800 frs. letonn, . 18,

2]  m.ses Gles a Dupré

Pour 20 tonneaux de vin|
blane, achetés audit, &
200 frs. le tonneau, paya-
bles en mon billet & sun
o dre a six meis . 1/6

3ﬂ M.ses G. les @ Dupui

Pour ¥ barriques sucre brut,)

chetés audit, pesant, net 135)
myriag 4 12 fvs.le myrings
|payables en won billet 1/8,

4] Oupui a M.ses G.les

Pour 10 tonneaux de vin
rouge, vendus audit, A&
400 frs, le tonneau, pa-
yables en son billet /1,

5

Depré a M.ses G, les

Pour € barriques sucea hrut,
pesant 75 myriag. venius
aundit A 20 frs, le myriag.
payables en son billet. 61

[ 6] Calsse a Profits et
Pertes

Pour 20 tonneax de wvin,
dont men pire m'a fait
présent, et que j'ai ven
dus comptant & 1000

T| M.zes G.1es a Caisse

Pour 1% tonneaux de vin,
blane, achetés comptant
& Drupé, a 300 frs, lel
tonpesu . . . . 1f%,

-
2

s.0000 1

4.0001 1

16001 1

fre. o o o o . 5.]20.000 =

Frs,

3,000

3,400

55,960] |

Fra. Frs, Fra. |

— 2| 30,0000 | —

18,058

Fro.p Fes, p Fea. || Fos. | Fra. Fra, Fra. Bus, Fra, Fra,

— Py — — il = 5{|20.000 }—] — o

55, 960 48,056
63,674) 66|| 46,168
26,000 —|| 12.000,
e wevnnsa]|eaacenal]] 17,000 —]| 84,260
Fasin ||| 2-081| 34 20,830
7.900] —|| 14,500

|'20,398,

[—| 7,500/ 14.500 | 168 .9181— | 166 526]
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IXx

Frontispicio do 1.° livro de escrituracid, publicado em Portugal:

L~

MERGHDOR
EXACTO
NOS SEUS LIVROS DE CONTAS

ME-T H QeDdy=k" A2(Gedsks

PARA QUALQUER MERCADOR, E OUTRODS

ARRUMAREM AS SUAS CONTAS COM A CLAREZA NECESSARIA, COM SEU
DIARIO, PELOS PRINCIPIOS DAS PARTIDAS DOBRADAS, SEGUN-
DO A DETERMINACAO DE SUA MAGESTADE

PARTE I

DEDICADA

AO SENHOR

Ignacio Ferreira
Souto

Cavalleiro professo na ordem de Christo, Desembargador dos Aggravos da Casa
da stpplicacgao, Procurador da Fazenda Real do Ultramar, Conservador Geral
do Commercio dos Reinos de Portugal, e seus dominios, e da Meza do Bem
Commum, e da Real Fuabrica da Seda, e Assucares refinados, Collegial
que foi, e Reitor no Collegin Pontificio da Universidade de Coimbra e,
nella Professor, e Cathedratico na faculdade de Leis, ete. ete.

POR

JOAO BAPTISTA BONAVIE

E por elle mesmo dirigida

LISBOA

NA BREGIA OFFICINA TYPOGRAPHICA
M. DCCs LXXIX
Com licenga da Real Meza Censoria.
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GRANDE COLEGIO DA BOAVISTA %

(FONDADO BA 66 ANOS)
FARA O SENXO MASCULINMG

PORTO

Rua da Boavista, 112

TELEFONE, 4068

GRANDE COLEGID DA BOAVISTA

COLEGID NOSSA SENHORA DA BOAVISTA

VILA REAL

(FILIAL)

Palacete das Virtudes

8

&

S Coisas que € $
bom conhecerg
Maximas de saude

Caminha duas horas ou mais

todos os dias.

Dorme sete ou oito horas todas
as ncites.

Levanta-te logo que acordares.

Trabalha logo que te levantares.
Nio comas sem fome e s=mpre
devagar.

S6 bebas com séde.

Fala s6 quando é preciso.

Nio escrevas o que nio podes
assinar.

Nio fagas o que nfo podes dizer.

Conta comtigo sé.

Nio sejas avarento.

Sé casto até aos vinte anos,

E depois sé comedido em tudo.

Alexandre Dumas.

€434 D09 i¥

RAFAEL PEREIRA DOS SANTOS
ARTIGOS PARA BORDAR

660, R. Fernandes Thomas, (64
(Casa fundada em 1860) Telefone. 4021

PORTO

LINHOS, ATOALHADOS
e BORDADOS

=

Amelhor pasta
dentifrica

Todas as pessoas devem lavar
os seus dentes ao levantar e ao
deitar e depois de cada refeigdo.

- Uma escova macia e um copo
d’agua com umas gotas de limio
sdo convenientes. Deve fazer-se to-
dos os esforgos para que entre os den-
tes nio fiquem restos de alimentos.
Mas pode usar-se um pasta tam-
bém. Qual, perguntari o leitor?

Nem mais nem menos que ma¢d
ralada, 4cida sobretudo é excelente.

Quando haja gingivites ou ou-
tras doencas: cebdla ralada é 6timo
remedio.

BOR RESPOSTR

O rei da Prussia tivha um aju-
dante de campo, que vivia na maior
miseria. Querendo o rei alivia-lo,
mandou-lhe um dia uma carteira,
com um bilhete de 1.000 duros.

— Alguns dias depois, pergune
tou-lhe :

Entdo, coronel, como achou a
obra ?

—Famosa, inimitavel, e tanto
me agradou, que estou esperando
com ancia o segundo tomo. Sor-
rin-se el-rei, e mandou-lbhe outro
tomo nas mesmas condigdes e uma
nota Gue dizia :

—Esta obra s6 tem dois volu-
mes.

Cursos comple-
tos em discos
de gramofone.
com livros e
instrugoes:
Estudo facil,

_atraente e eco-

nomico.

Pedir
prospectos
explicativos

COSTA, CORREIR
& SILVA

R. da Picaria, 68
PORTO

LINGUAS ESTRANGEIKAS — Sistema do LINGUAPHONE INSTITUTE, de Londres



