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ALFREDO FERREIRA DE FARIA

-Surpreendeu-nos dolorosamente, em 7 do corrente,
a noticia do falecimento sitibito déste nosso bom amige,
a quem <A Voz do Comercio» deve muitos e grandes
obséquios.

Triste noticia, que nos trouxe a mais acerba dor,
que nos tem mergulhados na mais profunda saudade.

Grande amigo! Grande cole-

que nio dirige, que nio governa, que nio tem inteligén-
cia, que nio tem querer. D4 luz, mas esta s6 alumia a
matéria, ndo alumia a Inteligéncia, a Alma.

S6 a Alma gera luz que alumia a Inteligéncia, que
ilumina a Alma.

Ora, sendo incontestdvel que a matéria, porque o ¢,
vai para a matéria, se decompde,
se combina com a matéria e toma

Morreu!

-~ Nio, nao cremos, nio pode
ser. :
A morte niio existe, nio

pode existir. Nio, nio!

A palavra morte traduz, ex-
prime uma mentira.

O homem ndo morre, nio
pode morrer.

Sabemos e ¢ incontestivel
que o homem € um composto

. de matéria e férca inteligente a
que se chama Almna.

Sabemos e ¢ incontestivel
que a matéria ndo tem inteligén-
cia é indnime e se decompoe,
se desagrega, se dispersa e se
transforma.

Sabemos e é incontestdvel
que a Alma, forca inteligente
que cria, que norteia, que dirige,
que _ordena, que governa, que
domina, que tem vontade proé-
pria, na® ¢ matéria, nio ¢ segre-
gagio da matéria, ndo é produto
da matéria, como a chama, como
a luz material, ndo é, nio pode
ser, porque a matéria ndo tem

ga! Grande caracter!. l g
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novas formas, novas modalidades,
a forga inteligente, como nio é
matéria, nio wvai, ndo pode ir
para a matéria, ndo se decompde,
nio se pode decompor como ela;
logo, pois, subsiste, continua exis-
tindo talqualmente era quando
animava o corpo que abandonou.

Portanto: o homem ndo
morre; desencarna.

A Alma existe, porque se
nio existisse nio haviam neces-
sidades espirituais.

Mas, quem a viu jamais?!

Nio crér na existéncia da
Alma por que se nio vé é absurdo.

Quem num dia de céu com-
pletamente enuveado ousari ne-
gar a existéncia do Sol?!

Toda a gente compreende
que tal negativa era loucura.

Tambem nio vemos a elec-
tricidade, e ela existe; nio vemos
a forga, e ela existe; nio vemos
o ar, e éle existe...
el Lokt A Lua revela-nos a existén-
cia do Sol; as obras revelam-
nos a existéncia duma férga in-

inteligéncia e, pois, nido pode
dar o que ndo possue, como
ndo pode produzir uma férga que lhe scja superior.

A forga inteligente — A/ma — ¢é superior 4 matéria,

porque a domina, porque a transforma, porque a go-
verna..., logo, portanto, a matéria ndo podia, nio pode

gerar uma. forga assim, que lhe ¢ absolutamente superior.
Nio, ndo pode!

A matéria produz a chama que alumia..., mas

teligente.

Como queremos vér, como
havemos de vér directamente essa forca, se ela ¢ impon-
derdvel, se é incorpéreas!

Mas, Senhores, outra razdo indestrutivel, de absoluto
poder, demonstra a existéncia imaterial dessa forga inte-
ligente.

Sabemos que nio hd fumo sem fogo, efeito sem causa.

A existéncia do Universo, a existéncia da Alma de-
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monstram a preexisténcia duma férca causa inteli-
gente.
Sim. Exprime-o bem claramente aquela célebre
frase: <Ndo hd relogio sem relojociros.
Pois bem, a forga inteligente do homem, o Eu, a
Alma, é uma fracgdo, é uma centelha da forca inteli-
gente que tudo confeccionou e que tudo governa, i
qual nés chamamos «Deus=.
E como surgiu Deus? E' uma pregunta tio vulgar!
Senhores; nio vamos tio longe, nio desejemos o
que ¢ absurdo querer. Sim, porque o efeito nio pode
indagar da causa, o fénito néo pode abarcar o infinito.
Como podemos, pois; como queremos, portanto,
indagar da existéncia de <Deus> se nem sequer conhe-
cemos, por exemplo: a esséncia da electricidade?!
! Deus existe, e por que existe, nés existimos, e por-
que existimos como férga inteligente, indubitivelmente,

, forgosamente somos parcela, centelha da férca inteli-
gente <Deus>.

Ora Deus ¢, tem de ser indestrutivelmente eterno;
a alma, pois, ¢ tambem indestrutivelmente eterna.

Por isso cremos que o homem n#o morre, desen-
carna e vai para o Espago onde continuara vivendo em
atmosfera propria.

A morte é, pois, apenas, o ponto final na histéria
da vida terrena do desencarnado e o preambulo da sua
vida no Espaco.

Vida que serd de luz, de felicidade, ou de trevas,
de doér,—segundo a lei da causa e efeito— conforme
tiver sido a vida na Terra. :

E' evidente, bem evidente, que o homem de bem
e 0 homem de mal, o santo ¢ o preverso, nio podem
depois de desencarnar ocupar. idéntico lugar, viver na
mesma atmosfera no Espago.

Alem disso, a justica da Terra nem sempre ¢ justa,
nem sempre ¢ justica, nem tem sancgio bastante para
todos os crimes e, portanto, é de todo necessario, abso-
lutamente indispensavel a justica de Deus e a vida de
alem-campa, a vida espiritual no Espago, para que essa
justiga se exerga, porque, por circunstincias vdrias, por
designios de Deus, que ao homem nio é dado conhecer,
a justica Divina nem sempre se nota na Terra.

E’ sim, necessirio, indispensivel a vida de alem-
campa. ..

Suponhamos que se perpetrou um ecrime grave,
que foi assassinado por engano A em vez de B e que

foi condenado um inocente, ficando o criminoso impune. -

Nio ¢ um facto impossivel de dar-se, muito pelo con-
trario.

Pois bem, éste facto ¢ dos que bradam pela justica
de Deus na vida de alem-campa.

Na Terra nio se fez justia, portanto, tem de existir
uma outra vida onde justica, mas justica verdadeira seja
feita. A propria diferenca de vida na Terra, o serem
uns pobres e outros ricos, uns defeituosos, doentes e
outros escorreitos ... nos mostra como indispensdvel a
justica de Deus e a vida de alem-campa. 5

O homem vive depois da morte, o homem nio morre,
desencarna e fida vivendo a vida que preparou na Terra.

A vida no Espago serd, pois, o que quizermos que
ela seja, de trevas ou de liz.

Alfredo Ferreira de Faria, nio morreu, pois, vive
em espirito, vive no Espago, e decerto, cremo-lo bem,
vive como espirito de luz. : :

E' que éle viveu na Terra vida exemplar.

Tinha um coragiio de oiro, era uma alma diamantina.

Extremamente bondoso, extremamente sincero, ex-
tremamente educado, extremamente correcto; era o per-
feito homem de bem.

Amigo do seu amigo e até de quantos que o nio
eram, estava sempre pronto a atender, a auxiiiar de boa
vontade quem dele necessitava, quem a éle recorria.

Foi muito, muito prestdvel. i

Lhano, de fina educagdo, impressionava sempre agra=
davelmente. :

As suas conversas tinham o cunho de atrair e cati-
var. Eram, tambem, quési sempre instrutivas. Amenisava
e animava-as bastas vezes com ditos espirituosos, com
gragas inofensivas, que comunicavam alegria si. 5

Era poliglota emérito: Sabia bem francés, inglés,
espanhol, italiano, russo, latim e esperanto. :

Era contabilista dos mais doutos e hdbeis; era dos
raros que possuem a verdadeira capacidade profissional,
tal como nos a concebemos, constituida pelas capacidades:
moral, literdria e tecnica.

Era jornalista bem digno:désse neme.

Fundou e dirigiu sempre nobremente e por largo
tempo « O Torncio» e <0 Tripeiro».

«0 Torneios era um jornal literdrio onde iniciaram
os primeiros voos e se’ treinaram muitos que chegaram a
ser escritores e poetas de grande mérito. 3

« O Tripeiro» era um jornal de noticias portucalenses.
Nele ficaram arquivados muitos factos histéricos respei-
tantes ao Porto, muitos factos de alto interesse, muitos
factos curiosissimos, que, se ndo fora « O Tripeiro», e,
portanto, Alfredo Ferreira de Faria, teriam rolado para
sempre no pé do esquécimento.

E' um jornal de subido valor, principalmente para
os portuenses, que di grande honra & Cidade do Porto.

Bastava éle para tornar Alfredo Ferreira de Faria,
querido, digno de simpatia, admiragio e louvor dos por-
tuenses.

Devem-lhe muito as Letras e o Pérto. :

Alfredo Ferreira de Faria ha-de ser sempre lem-
brado com admiragio e respeito.

A sua meméria ha-de perdorar envolta na saudade
dos portuenses. ;

Morreu ! Ndo. Desencarnou . . .

Vive no Espaco, certamente como espirito de luz e
vive na alma, e vive no coragdo dos seus amigos e admi-
radores. B

Nio. serd esquecido, niio, porque era verdadeiro
protétipo do caracter e do dever. (e

Como devido preito de gratiddo e justica consagra-
mos 4 sua memoria esta modesta, respeitosa, sentida e
sincera homenagem. ; :

~ Anténio Mart_i_ns da Fonseca.

CONTABILISTAS

GUARDA-LIVROS

Contribui para o desenvolvimento de “A qu
no' COMERCIO‘-‘. divulaando-al e dando tra-
palho as suas oficinas  tipograficas. :
Resultara beneficio comum e tanto ‘mator

quanto mais activamente vos interessardes.
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TECNICA

=

A nomeado dos peritos em contabilidade e a retribuiao do seu frabalho

por EMILIO DE FIGUEREDO

Expert-Comptable, Membro da 5. C. de Franga, da 5. A. C. da Bélgica, da A. I. C. de Bruxelas

e Primeiro S drio do I

THESE N.° 62

Da nomeagio dos peritos em contabilidade
s

«Individuos, que mal conhecem os rudimento
«de arithmetica, intitulam-se guarda-livros e até con”
«tadores, e eil-os a rabiscar livros de importantes
«casas de commercio e a servir de peritos em exames
«judiciaes e especialmente em fallencias, onde nada
«pesquisam por inepcia e ignorancia, e, algumas
«vezes por suborno.

< Temos visto tanta cousa que bem formaria um
< capitulo de anecdotas e disparates.

«Em geral é o empirismo rotineiro que domina
«a contabilidade das casas de commercio, quando
<desde muito esta se tornou uma sciencia exacta.

<Previnam-se os commerciantes. Entregando a
«contabilidade de sua casa a quem nao dispde de
«capacidade profissional, contravém 4 lei e nunca
«logrardo as grandes vantagens de um systema ra-
«cional e scientifico de escripturagio.

«Com a instituicio das Academias e Institutos
<de Commercio é de esperar que se preparem con-
«tadores e guarda-livros, despertando o gosto pelos
«estudos da contabilidade e da escripturagio mer-
« cantil.

«Ja nio é sem tempo. »

(Dr. Carvalho de Mendonga, < Dos Livros
dos Comerciantes » ).

Estas palavras do mais reputado commercialista

patrio reflectem perfeitamente a situacio em que se
encontra a classe dos guarda-livios e, em especial, a
dos peritos em contabilidade! Triste realidade!
2 Os esforcos desinteressados de eminentes juriscon-
sultos, commerciantes e contabilistas do valor moral do
Dr. Veiga Filho, Dr. F. Steidel, Senador Lacerda Franco,
José da Costa Sampaio, Senador Joao Lyra, José Mathias
«da Camara Senger, Dr. Bernardo de Campos, Dr. Ray-
mundo Marchi, Tavares da Costa, Francisco d'Auria,
Joaquim de Sousa Oliveira e de outros, na fundacio de
«escolas e institutos de contadores, nio foram até hoje,
mercé da falta de apoio dos nossos governos, cordados
do exito que deviam ter taes instituicdes, a bem da
classe, da justica e da collectividade.

Apesar do Decreto Federal 1.339, de 9 de Janeiro
de 1905, haver declarado instituicées de utilidade publica
a Academia de Commercio do Rio de Janeiro e a Escola
Pratica de Comercio de Siao Paulo — hoje «Escola de
Commercio Alvares Penteado» —e reconhecido como
de caracter official, sem constituir privilegio, mas a pre-
sumpgao legal de habilitacao para os cargos de guarda-
livios e peritos judiciaes, os diplomas conferidos por
aquelles dois modelares estabelecimentos de ensino mer-

Brasileiro de Contadores de 5. Paulo.

N. da B. — Em homenagem ao igrégio contabilista brasileiro,

Snr. Emilio de Figueiredo, iniciamos hoje, com grandissimo prazer,
a publicagio déste excelente trabalho, que € a tese que apresentou

«Primeiro Congresso Brasileiro de Contabilidade>,

cantil, poucos, pouquissimos, sio os diplomados, ao abrigo
daquella lei, que logram ser nomeados para os exames
Judiciaes ex-officio ou da competencia de syndicos das
fallencias e de commissarios de concordatas. Taes ve-
rificagdes cujo valér, como observa o sr. Dr. Carvalho de
Mendonga, se baseia exclusivamente na habilidade, na
pratica e na honestidade do guarda-livros encarregado
dessa tarefa, sdo confiadas, em detrimento daquelles pro-
fissionaes, a pseudos contadores, por favoritismo, ou pelos
interesses inconfessaveis a que allude o primeiro com-
mentador do nosso Codigo de Commercio. E— o que
¢ inacreditavel | — algumas vezes taes exames sio feitos
por fallidos (cujos autos da quebra desappareceram por
ter sido casual...), com o beneplacito de associacdes
que tinham estricta obrigagdo moral de dar todo o apoio
aos diplomados por aquelles estabelecimentos e aos au-
ditores do Instituto Brasileiro de Contadores Fiscaes, de
Sdo Paulo, e do Instituto Brasileiro de Contabilidade, da
Capital Federal.

Felizmente, para honra dos contadores nacionaes,
taes fallidos e seus protectores sio estrangeiros, nio
obstante enconfrar-se de vez em quando um ou outro
advogado ou mesmo jornalista, que os defenda como
habeis, <quando querem trabalhar com honestidade »
fsic)l ., -

A primeira qualidade para triumphar, no forum,
especialmente em materia de fallencias, é ser habil no
- preparo de escriptas e dar o laudo que convenha aos
interesses do syndico que esteja mancomunado com o
fallido! Como é doloroso! Quantos peritos de nomeada,
ao servico de tal gente, ndo figuraram anteriormente
como credores simulados em diversos processos! Para
ndo abusar da gentileza incomparavel da direcgio deste
Congresso, deixo de consignar aqui inumeros casos que
provaraim a minha affirmativa.

Por dever de officio, examinimos recentemente
um relatorio, referente a um processo de fallencia, cujo
laudo pericial dos livros, parte integrante d'aquelle, fora
feito sem os peritos haverem examinado a escripta do
fallido, entregue aes syndicos, por interesses inconfessa-
veis, para illudir o M. Juiz da causa!

Quantos falsificadores de escriptas nio enxameiam
ds portas do forum! Como os escriptorios dos industriaes
das fallencias estio apinhados de tal gente! Taes indivi-
duos, no dizer directo do Dr. Julio Doria, «wivem a vida
Sfacil ¢ alegre de gquem se habituou a viver do trabalho
alheio, sempre a rivem dos que a elles se presam de nio
igualar.. . E, como ainda observa Laercio Marques Leite,
<afastam nas peripecias de fallencias, os poucos peritos
dignos deste nome, refestelados nas poltronas dos seus
escriptorios gozando os seus triumphos ¢ rindo-se das leis,
do conceito da honra ¢ da dignidade piofissional. . .

(Continua).
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JUROS SIMPLES

(i Cmtzmm;aa)

METODO DETOYER

Temos muitas vezes necessidade de calcular a soma
dos juros produzidos por muitos capitais colocados a
mesma taxa, durante tempos diferentes.

Neste caso o método dos divisores é o melhor.
Suponhamos que temos os capitais C, C', C", C, CV,
etc., colocadm respectivamente durante d, d’, d" i e

dV, etc., dias & mesma taxa, cujo divisor f1x0 ¢ D.
Empreffando o método teriamos:
T C d o CI ' J' ¥ir C!I d,r
J A D ] TR D T Do’
v qIv
The G d LCislay e C D(l B

é a sua soéma:
067 T U e B R
K2 6 @ s Clid'omeClivdie o

D (Y= &
Cm‘ 3 : Cl\-" dI\"
PR, o B T Sy

ou :
CdtCa@gearerd
p D
__f'_ CI\-‘ dlv iy
D

Obteriamos, portanto, a soma de juros dividindo a
soma dos memeros pelo divisor fixo.

Exige entio éste processo tantas multiplicagdes
quantos os capitais, e Thoyer, atendendo a que na
maioria dos casos © nimero de dias ¢ inferior a 100,
inventou um processo para obter rapidamente os resul-
tados evitando esta série de multiplicagoes.

Empregou a tidboa que se vé nesta pdgina e, por
meio dum exemplo, veremos qual a regra a observar
para fazermos esta tiboa.

Calcular a soma dos juros produzidos a taxa de
5 % % pelos seguintes capitais durante os tempos indi-
cados:

1.0— 36500 escudos a 34 dias
it 36500 5 », 28 .o
3.0—64%00 . . » » 89 »
4°—59%00 » 250 @
5.0 — .75500 » » Qb =

6.0—81%00 = » 66 »
7O8=24%00 = LSisgl 5
8.0 —g2%00 » > 8§ o»

Regra:— 1.0 Escrevemos os capitais na casa que
corresponde ao cruzamento dd /Zrka que tem por nimero
de ordem o algarismo das dezenas com a coluna que
tem per nimero de ordem o algarismo das wnmidades;
assim 36500 ficard no cruzamento da /mnka 3 com a
coluna 4, etc.

2.0 Somamos as linhas e escrevemos as suas sdbmas
na coluna #ofal da respectiva linha; assim na linha o es-
crevemos 92500 e na linha § a sdma de 59500, 24500
ou 83%00, etc.

3.0 Somamos as colunas e escrevemos as suas somas
na linha fefa/ da respectiva coluna, assim na coluna o
59500 € na coluna 4 a soéma de 36‘3.00 com 24500 ou
60500, etc.

4.9 Multiplicamos por 10 cada uma das sémas da
coluna fofal e escrevemo-las por baixo nas colunas que
tenham por indice o das respectivas linhas, assim 92%00

TABELA DE TOYER

4150800 5796001 16.304800  7.3265

(linha o) multiplicado por 10 (920500) escrever-se ha na
coluna 0,56%00 (linha 2) multiplicado por 10 (560800}
escrever-se ha na celuna 2, etc.

5.0 Somamos éste produto com as sémas que cstﬁo
por cima e escrevemos as novas somas por baixo nas.
mesmas colunas; assim ficard na coluna o- 649"-00‘ na
coluna 4-660500, etc.

6.2 Multiplicamos éstes nimeros obtidos pelos in-
dices das respectivas colunas e escrevemos os produtos
por baixo; assim ficard na primeira coluna o, na quinta
(4) 4 >< 660500 ou 2.640%00, ete.

7.0 Somamos a tltima linha e escrevemos o resultado
(2601600) na mesma linha, mas na coluna fotal.

Temos finalmente achado o wmimero, € para obter-
mos o juro total dividimo-lo pelo di\'isor fixo; assim:

2601600 .' 6636
61080 202
A 39
288
¢ achamos:
J = 3%92.

Valentim Jdnior
Comercialista.

(Continua)
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FORMAS MUITO PRATICAS DE ARRUMAR .UI!]ILQI]EH ESCRITURKACAO COMERCIAL

INTERESSA PRINCIPALMENTE AOS PRINCIPIANTES

(Continuagdo)

A passagem do < Borrdo» ou < Cosfaneiras, para os livros
necessirios, faz-se por meio de contas.

Conta, em escrituraciio, ¢ a descri¢io grifica, a narracio
escrita, por deve e haver, da movimentagio de valores da mesma
naturéza ou de operagdes comerciais efectuadas com deter-
minada pessoa.

Pode, pois, dizer-se que ha contas pessoais e contas im-
pessoais.

Contas pessoais sio, portanto, as que representam, cada
uma, por.deve e haver uma série de operagdes respeitantes a
cérta pessoa, por exemplo: a Antdénio Moreira, a Castro & Ca,
a Almeida Cruz & C.a, L.da, ete. (1)

Contas impessoais sio, pois, por exemplo, as contas: <.Mer-
cadoriass, «<Caixa», < Mdveir ¢ Ulensifios», etc., as que apre-
sentam, cada uma, por dete ¢ haber a movimentagiio de valores
da mesma natureza; isto ¢, que mostram um conjunto de ope-
ragdes respeitantes & entrada e saida de valores congéneres:
ou s mercadorias, ou sé numerdrio, ou sé6 moéveis ¢ utensi-
lios, ete.

Suponhamos, para melhor compreensiio, que o comer-
ciante A s06 tinha o livro < Costaneiras ¢ que em dado momento
precisou saber quanto lhe devia o ciente M.

Que tinha a fazer ? Procurar no « Codfaneiras todas as ver-
bas respeitantes a M e assenti-las num papel, separando, & claro,
suponhamos, para a esquerda as que HP tivesse rececido, e para
a direita as que tivesse entregue, indicando, para mais clareza,
para melhor meméria, os motivos.

Ora, a esta resenha de verbas, a éste conjunto de opera-
goes, descritas sob o nome do cliente M, chama-se conta pes-
soal: E' a conta de M. ’

A um conjunto de contas pessoais, dd-se, tambem o nome
confa, e como essas contas podem ser devedoras ou credoras,
chama-se & que representa o conjunto: < Comta Devedores ¢ Cre-
dores >,

Suponhamos, ainda, que A queria saber, pelos apontamen-
tos no « Costaneira», quanto tinha recebido ¢ quanto tinha pago
€ qual o saldo que devia ter em caixa.

Decerto, tinha de proceder como procedeu para saber o
saldo da conta de M.

Procurava no < Costaneiras as verbas entradas e assentava-
-as, com os devidos esclarecimentos, num papel; do lado direito
apontava egualmente as verbas que tivesse entregue; somava
as verbas da esquerda e em separado, ¢ claro, as da direita,
subtraia esta soma daquela e obtinha o saldo.

Ora, &ste conjunto de verbas assim dispostas, isto €, sepa-
radas para a esquerda as do numerdrio entrado € para a direita
as do dinheiro saido, com as respectivas indicagdes, constitue
uma conta impessoal: E' a conta « Caixa>.

Egualmente a respeito das outras contas impessoais.

E' evidente que os comerciantes de alguma importincia,
nio se utilisam de papelinhos, tém livros proprios, ao menos
para certas contas, como, por exemplo: «Crixas, «Devedores ¢
Cre-doress, « Letrass, ete.

(1} As firmas s8o pessoas juridicas.

Os papelinhos, como a falta de regular escrituragio, s6
lhes acarretavam mais canceiras, mais trabalho e grandes e gra-
ves inconvenientes.

Portanto, para que sempre que necessitem de saber o mo-
vimento ¢ posi¢io de alguma conta, ou de todas, com mais
certeza, prontidio e menos trabalho, para menos canceiras e,
enfim, para nio se utilisarem de papelinhos, adoptam, natural
e lbgicamente, necessiriamente, os livros precisos; isto ¢, tém
escrituragio, ou mesmo 6 os livros para as contas que pela sua ;
natureza e importincia os reclamam.

Estas contas de que vimos tratando, pessoais ou impessoais,
sio compostas ou constituidas essencialmente por seis elementos:

1.0 O titulo

2.0 A data de cada operagio

3.0 As operagdes — natureza, importincia e respectiva
designagio

4.0 Duas partes distintas —a da esquerda, ou débito e a
da direita ou crédito, nas quais as operagdes sio
escrituradas segundo a sua natureza.

5.0 O saldo, parcial ou total.

6.0 Os nimeros de referéncia de documentos, ou folios.

Esta estabelecido, por convengio, a respeito destas contas:

1.0 Chamar-se < Débitos ou « Deres, ao lado esquerdo, e
« Crédito» ou < fHavers, ao lado direito.
Assim, a expressio: debitar uma conta, quer dizer:
escriturar do lado esquerdo; creditar, escriturar
do lado direito.

2.0 Que se devem cscriturar do lado esquerdo, ou debitar,
e do lado direito, ou creditar, segundo as seguin-
tes regras:

Contas pessoais

Sio consideradas devedoras, debitam-se pelo que recebem
e sio consideradas credoras, creditam-se pelo que entregam.

Contas impessoais

Debitam-se pelos valores que recebem, que entram para o
estabelecimento do respectivo comerciante e creditam-se pelos
valores que entregam, que saem.

Para facilitar mais, empregam-se, tambem, nas seguintes
contas as seguintes regras:
Contas de resultados
Os prejuizos debitam-se os lucros creditam-se.
Letras

Os saques debitam-se e os aceites creditam-se.

A. M. F.

(Continna)

O Vinho do Porto e as Pescarias

Como ficou dito, (niimero de 1 de Maio) o tratado de Me-
thuen sugere algamas consideragdes de ordem econdmica e €
delas que lhes vou hoje falar.

Li algures que o tratado em questdo foi a completa ruina
da nossa inddstria de lanificios. Quem isto aflrma parece ser um
acérrimo defensor do profeceionisme mas ndo ¢; em todo o caso
tem a opiniiio de que ¢ necessdrio amparar qualquer empreen-
dimento, favorecé-lo até, antes que &le possa ficar entregue is
suas préprias forgas. E o profeccionismo agora mais do que nunca
terd de ceder o passo ao internacionalismo econdmico, isto € i
cooperagio econdmica para se vencer esta luta de interesses
que se acha travada no mundo apés a terminagio da Grande
Guerra.

Ora, o sistema proteccionista, ou seja a doutrina oposta ao
livre-cambismo, teve defensores tanto aqui como ld fora nos séculos
VI, XVIIT e XIX e duas palavras para os menos versados em
economia politica impdem-se.

. O proteccionismo assenta no principio em virtude do qual as
forgas produtivas dum pais se devem desenvolver. Isto assente,
convém examinar as possibilidades que elas tém de se crear e
de se defenderem da concorréncia estrangeira.

Colbert, homem de estado francés, do século XVII, tentou
realisar um programa de defesa contra essa concorréncia, ja
encorajando directamente as manufacturas de panos e de rendas
ji elevando os direitos sObre as manufacturas estrangeiras,
quando nido ia para a proibigie pura e simples. Nos tambem
tivemos pela mesma época o nosso Colbert. Refiro-me ao Conde
de Ericeira, Dr. Luis de Menezes, autor dum livro intitulado
Portugal Restaurado, que tambem protegeu a nossa indistria dos
panos, mostrando-se um espirito organisador e metddico. Dessa
indastria falarei mais desenvolvidamente no préximo nimero.

Em Franga, reconheceu-se mais tarde que a protecgio a
industria dos panos tinha de ser posta de parte, porque em 26
de Setembro de 1786 celebrou a Franga um tratado com a Ingla-
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terra pelo qual se obrigava a acabar com os direitos proibitivos
¢ Inaugurando um regime de concessdes mituas a que a guerra
veio por termo. As pautas de 1791 admitiam certas proibigtes
e estabeleciam direitos de entrada de 50/oa 15 0/o. Em 1793
estabeleciam-se novas medidas proibicionistas ¢ de entre elas
havia algumas realmente pesadas, que foram tomadas 4 conta de
medidas de guerra. Napoledio entendeu que devia continuar esta
politica e se melhor o pensou melhor o fez; nesse sentido publi-
cou os seus decretos de Berlim e Mildo. Depois aparecem ainda
medidas muito restritivas as quais tinham em vista favorecer
as grandes industrias ¢ os grandes proprietirios.

No meado do século ‘XIX o economista Bastiat torna =

publica a reforma levada a efeito por Richard Cobden e a Liga
€ no principio de 1860 foi assinado entre a Franca a Inglaterra
um tratado que constituiu o ponto de partida para uma politica
livre-cambista. E outra coisa ndo se podia esperar de dois
homens como Bastiat e Cobden, ambos anti-proteccionistas,
dois amigos lutando pelo mesmo ideal, cada um no seu pais,
aquele na Franca e éste na Inglaterra.

A Liga a que acima se faz referéncia foi fundada por
Cobden para lutar, ¢ lutou, denodadamente pela aboligiio dos
dircitos sobre os cereais, o que estava perfeitamente dentro das
doutrinas livre-cambistas dos dois economistas.

Afinal, depois da crise de 1873, a Europa inclina-se para o
Proteccdonismo, tio combatido por Cobden e Bastiat, os quais ja
nio viviam naquela data, pois Cobden faleceu em 1865, tendo-o
Bastiat precedido no timulo quinze anos. Em Franga pela lei de
11 de Janeiro de 180z os direitos alfandegdrios eram nitida-
mente proteccionistas, e éste regime prolongou-se pelos anos
alem com pouca modificagiio.

Ha quem afirme que a protecgiio racional das inddstrias
dd ao trabalho nacional um maior emprégo de bracos, gragas
ao desenvolvimento harménico das forgas produtoras que ésse
desenvolvimento favorece e ao regime industrial complexo que
¢le constitue; e enfim que a protecgdio permite manter a estabi-
lidade dos salirios ¢ de evitar um desperdicio de capital ¢ de
trabalho porque as matérias primas sio utilisadas sar-place. Serd
bem assim? 3

No que diz respeito ao consumidor, dizem os defensores
do profeccionismo &les nio serio sacrificados, mas para isso tem
de se admitir que os produtos estrangeiros continuario @ ser
oferecidos a baixo preco . ..

Traduzo dum economista francés, (cconomista partidirio
do profeccionismo, ¢ claro) o seguinte conceito que eu, simples
leigo em assuntos econdmicos, me atrevo a por em divida:
<O resultado final ¢ fazer pagar o imposto niio pelo consumidor
mas pelo estrangeiro: o direito protector ndio produz necessa-
riamente o encarecimento mas pode prevenir ou fazer parar
o aviltamento dos pregos. Nunca o profeccionismo poderia dar
lugar ao monopélio porque a concorréncia dos produtores nacio-
nais subsiste ¢ ¢ suficiente para produzir o equilibrio justo’ dos
pregos, »

E j& que veio a propdsito dizer o que era o profeccionismo, .

tambem convém dizer algumas palavras sdbre o Jore-cdmbio que

coutra coisa nio ¢ sendo a auséncia de taxas e de proibigdes:

stbre a entrada e saida de mercadorias dum determinado pais.

A douttina do liere-cimbio assenta em dois principios fun-
damentais: a liberdade individual e a no¢lio da propriedade.
A protecgiio, constitue por assim dizer, segundo os livre-cam-
bistas, uma verdadeira espoliaciio visto que ela ¢ estabelecida
em favor de certos comerciantes e industriais contra o interesse
piblico. :

Como revindita o &vre-cdmbio ¢ de natureza a provocar a
divisdo territorial do trabalko, levando cada nagiio a consagrar
todos os seus csforcos & produgio exclusiva daquilo que ela.
pode obter em condi¢des remuneradoras, provocando a alta dos
salarlos, porque o industrial obtendo a isenciio dos direitos sébre
as suas matérias primas ¢ os seus maquinismos pode produzir a -
um prix de revient (prego de custo na fabrica) menos elevado.. -
Déste modo pode aumentar os salirios de seus operirios, Este
sistema favorece o consumidor, e nio alguns particulares.

Estes dois sistemas, o profeccionista € o lore-cambista como
¢ facil de calcular, influem poderosamente na .clrculagio da
riqueza, facilitando-a ou dificultando-a — consoante se optar por
um ou outro dos dois sistemas. aquele que melhor convier,
tendo em atenglo as circuntincias que o progresso nos vai
apresentando. ;

Vejamos o que sobre éles «s:reveu Rodrigues de Freitas
que foi lente de Economia Politica na Academia Politécnica do
Parto, em 1889 na <Revista Portugals;

<As palavras lare-cdmbio, ¢ proteccionismo sio émpregadas.
nio s6 como designagdes de opostas escolas no campo da scién-
cia, mas tambem como vozes de porfiada guerra nas regides do
egoismo. Se, na propria esfera das discussoes scientificas, a cri-
tica dos argumentos ds vezes se uniu desgraciosamente 4 injiria,.
nido é de estranhar que, trazido o pleito para os tribunais que o

' interesse domina ou perturba, se tenham proferido insultos e

caluniado intengdes. :

Cada uma dessas escolas tem frazes de efeito: o fore-cdmbio
diz-se defensor dos direitos do homem numa das suas mais im-
portantes formas; o profeccionismo apresenta-se como advogado
solicito do trabalho nacional. O Jore-cdmbio acusa de espoliador
socialismo a protecgio; o profeccionismo flagela com o vitupério.
de inimiga da pitria a liberdade mercantil. O liore admbio afirma
que os seus triunfos fomentam sistematicamente o atraso das.
indistrias; os proteccionistas asseveram que os seus adversirios
querem matar as fabricas nacionais.

Apesar do tom decisivo com que tantas vezes sio proferi-
das estas razdes condraditorias, ndio € raro acharmos nas obras dos.
proprios chefes das escolas a prova de que a oposigio entre.
clas, embora seja grande, nio o ¢ tanto como vulgarmente
se julga. >

E acabo aqui a citagio para nio tornar &ste artigo muito
extenso ¢ para nio abusar da paciéncia dos leitores, se é que
esta secgio alguns tem. :

(Cou;:‘iumr_} Braz Porto.

Pelourinho das incompeténcias

Apareceu em tempo uma campanha de descrédito
contra a casa bancdria «Credit Franco-Portugais»> levan-
tada por um mercieiro que ateimava em ter um saldo
ali-depositado e que aquele estabelecimento se recusava
entregar.

O <Credit» levou a questio para o Tribunal do
Coméreio. '

Apurado tudo chegou-se a conclusdo de que o autor
déste embrélio fora um antigo barbeiro, homem mete-
disso em todos os assuntos e que se arvorara em guarda-
livros do tal merciciro. Este foi sacando por vezes € por_

meio de cheques de uma caderneta que possuia, mas -

numa ocasido tendo de fazer um: pagamento urgente ¢
ndo levando o livro de cheques, comprou um ac bal-*
cdo, levantando quinhentos escudos, quantia precisamente .
que liquidava o seu depésito. e

Ora o tal mestre escama, que fazia a escrita, se sou-
besse as principais regras de contabilisar, pelas quais se
apura que as entradas devem ser iguais as saidas, e se
tivesse uma escrita em regra, notava logo que tendo o
mercieiro’ pago uma conta qualquer de .alguma parte
devia ter saido o dinheiro, e ficava esclarecido o assurnto.

O mercieiro nunca mais se lembrou que tinha le-
vantado aquela importincia e o mestre escama ia escre-
vinhando os livros com o Deve e Haver a seu belo
prazer. ;

Quando o comerciante lhe preguntou quanto havia
ainda em depédsito no «Credit» foi .wverificar o tltimo
talio de cheques e notou que existia um saldo de s00$00.
_ Claro estd que ao apresentar-se no «Credit» é&ste
novo cheque foi negado o seu reembolso por estar liqui-
dado o depésito.

O mestre escama que tambem escrevinhava nas
gazetas, levantou uma campanha contra aquele estabele-
cimento bancdrio. Este provou com os cheques firmados.
pelo mercieiro e as suas' assinaturas examinadas por
paledgrafos eram do proprio e perfazim o total do
deposito. : ;

Consequéncia: o mercieiro foi condenado nas cus-
tas e selos, alem.das despezas com advogado, procura-
dor, jornais e manifestos e ndo foi parar ao banco dos
reus porque altas influéncias se moveram.

José Martins Pinh3o.
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Aritmética Simplificada
FRACGCAO DE FRACGOES

Assim como a unidade pode ser dividida em partes
iguais chamadas frac¢oes, tambem estas se psdem divi-

dir em outras partes menores chamadas fracgdes de .

fracgoes. Portanto, fracgio de fracgdo ¢ uma ou mais
partes de uma fracgio.

Exemplo: -_]-,- de -l— (meio de um quarto).

Se dividirmos uma magi em 4 partes iguais, cada
uma dessas partes ¢ um quarto da maga; se dividirmos
um déstes quartos em duas partes iguais cada uma
destas representa um meio do quarto ou nm oitavo

S T 1 I
da maga; por conseqiiéncia, — de 7 corresponde a 3

da unidade.

3 \ i
Suponhamos que queremos tomar ~ de —. Se qui-
4

v

il 25 TR 2 :
zessemos tomar s6 — de — dividiriamos — por 4, assim:
: + 5 5
2 3 1ol
; mas como queremos tomar =, multiplicaremos
5X 4 4’
¢ 2% 3 6 3 o
por 3, assim: ——— = — ou simplificando =%
Gy S 10
Suponhamos agora que queremos tomar 3 de 5.
4
i A 3
Se fosse so serla -, mas como Sdo =, serd:
4 -+ e
1e
3783 15 0y 53
-+ 4

Podemos, entdo, estabelecer a seguinte regra: Para
achar a frac¢do de uma fracgiio basta multiplicar as duas
fracgdes; o produto serd o resultado procurado.

Mais exemplos:

i o8 kel B A0
gled =128

e AT

238500 I

2 4d
— des3li= = = 1-
5 5 5

Frac¢des decimais

Quando a unidade se divide na razio décupla, isto
¢: de dez em dez, di-se a essas partes da unidade o
nome de «fracgdes decimais>=.

A unidade divide-se em dez décimas, a décima em
dez centésimas a centésima em dez milésimas e assim
por deante.

A fraccdo decimal escreve-se i direita do nimero
inteiro, separada dele por uma virgula. Exemplo: 2,5
{dois e cinco décimas). Nio havendo niimero inteiro
coloca-se em seu lugar um zero. Exemplo: 0,4 (quatro
décimas).

A fracgio decimal distingue-se do quebrado por
dois pontos:

1.0 No quebrado, a unidade pode estar dividida
em qualquer nimero de partes iguais, ao passo que na
fracgio decimal a unidade estd dividida em partes na
razdo décupla.

2.9 A fraccio ordindrla, como tem o denominador
expresso, ¢ escrita com dois numeros, um dos quais
representa o denominador.

As fracgoes decimais léem-se de duas maneiras:

1.2 Lé-se a fracgio como se fosse nimero inteiro

e acrescenta-se o nome da ultima ordem da fracgio.
Assim: 0,324 1é-se 324 milésimas.

2.2 Enuncia-ss o nimero ¢ o noine de cada ordem
da fracgdo. Exemplo: 0,3452, 1é-se: 3 décimas, 4 cen-
tésimas, 5 milésimas, 2z décimas milésimas.

Somar e subtrair frac¢des decimais

Escrevem-se as parcelas umas debaixo das outras
de modo que as virgulas fiquem todas na mesma linha
vertical, soma-se (ou subtrai-se) como se tratasse de ni-
meros inteiros e no resultado coloca-se uma virgula que
fique na mesma linha vertical das outras.

Exemplos:

Soma Subtracgdo
0,45
3 b} 2 7 4) 3 OS
43,2 0,274
46,92 4,031

Multiplicar decimais

Faz-se a operagiio como se fossem nimeros inteiros,
e no produto separam-se para decimais, a contar da di-
reita, tantos algarismos quantos forem os algarismos
decimais dos factores. Exemplo:

75,327
5,02

150654
376635

378,14154

Dividir decimais

Em primeiro lugar iguala-se no dividendo e no
divisor, o nimero de casas decimais acrescentando para
isso, num ou noutro, os zeros que forem precisos. Em
seguida suprimem-se as virgulas e opera-se como se
fossem ndmeros inteiros. Exemplo: dividir 0,70 por 0,5.
Acrescenta-se um zero ao divisor, para igualar o niimero
de casas decimais; suprimem-se as virgulas e assim te-
remos 70 a dividir por 50.

Outro exemplo:

45 + 0,25 = 4500 + 25

Devemos notar que quando numa divisdo de nime-
ros inteiros se chega a um resto menor que o divisor e
quizermos levar a operagiao mais longe, colocaremos uma
virgula no cociente, acrescentaremos ao resto um zero
ou os que forem necessdrios para se poder continuar a
divisdo, pelo que o cociente passard a ter uma parte-
decimal.

Exemplo:
4925 . | 3%
142 144,53
145
170
100

4
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Para dividir um nimero decimal por 10, 100, 1000,
etc.,, basta andar com a wirgula uma, duas, trés, etc.
casas para a esquerda. Assim:

8425 + 10 = 84,25
842,5 - 100 = 8,425
842,5 + 1000 = 0,8425

Transformag¢io de quebrados
em frac¢des decimais e vice-versa

Para transformar fracgdes ordindrias em fraccdes
decimais, divide-se o numerador pelo denominador. Exem-

I ;
plo: Transformar T em fracgdo decimal: como 1 nio se

pode dividir por 4, coloca-se um Z€ro € uma virgul_a no
cociente, acrescenta-se um zero ao dividendo e pratica-se
a operacdo. O resultado serd: 0,25.

Para tranformar uma fracgdo decimal num quebrado
coloca-se no numerador a parte decimal da fracgdo, e no
denominador uma unidade seguida de tantos zeros quan-
tos sdo os algarismos decimais da fracgdo. Exemplo:

25 e
transformar 0,25 em quebrado: Fp ou simplificando,

5 PR
i s dividi s termos por &: - impli-
isto ¢: dividindo ambos os termos por 5: — ou simp

ficando ainda mais:

DIARIO-RAZAO

No intuito de trazermos os nossos leitores ao facto
de todas as inovagdes e por nos parecer interessante,
vamos apresentar-lhes um novo tipo de «Didrio-Razio »
da autoria do professor italiano Pergentino Cipriani de
Prato (Toscana), em que o autor reduz as contas a trés
grupos, com a seguinte classificacio:

Patrimoniais
Valores do Negécio
Particulares

para desdobramento dos quais haverd tantos livros au-
Xiliares quantas forem as contas que a sociedade, que
queira adoptar éste método, julgue necessério detalhar,
para clareza da sua contabilidade, mas que tem de agru-
par nos trés titulos acima citados, quando proceder i
escrituragio do Didrio-Razio.

Sdo contas patrimoniais todas aquelas que afectem
directamente o capital do negdcio, ou sejam as de: Capi-
tal, Despezas gerais, Juros ¢ descontos, Ferdas ¢ fucros,
Fundo de reserva, Fundo de amortisagio, etc.

Sido contas de valores do negicio, todas aquelas que
a empreza possue para o seu movimento, ou sejam :
Mercadorias, Edificios, Maguinismos, Mdveis, Caiva, etc.

Sdo contas paiticulares todas aquelas que dizem res-
peito a operagdes com terceiras pessoas, ou sejam: [e-
wvedores e Credores, que se podem desdobrar em Forne-
cedores, Clientes, Agentes, Bancos, etc. '

No Didrio-Razdo, sistema italiano, como o intitula o
seu autor, langam-se didriamente todas as operacdes,
levando as respectivas importdncias a coluna da conta
correspondente A sua classificagcdo, conforme se verifica
no modélo apresentado adeante. Seguidamente estes lan-
_ camentos sdo passados detalhadamente aos livros auxi-
liates, que devem jogar sempre com o Didrio-Razio.
Pela séma déste podemos conferir ficilmente os livros
auxiliares e obter um balango sintético, que mostrard o
importe do patriménio, o saldo das contas particulares e
o movimento da conta do negécio. i

Segundo diz o autor, éste sistema tem como prin-
cipal vantagem a de sintetizar a contabilidade, apresen-
tando em trés grupos de valores a situagio especifica
da empreza, o que simplifica a escrituragdo dos livros e
facilita muito a conferéncia das operagdes.

Para melhor compreensio do que fica exposto,
vamos dar um exemplo, supondo que certa firma comeca
a escriturar o Didrio-Razdo pelo seguinte balango:

C. G. C.
ACTIVO
Cabid 0 £, 8.735%90
Banco Mercantil . 42.974%20
Mercadorias . 74.203870
Edificios . 120.000$500
Moveis . 15.000500
Devedores . 58.961%60  319.965%40
PASSIVO
Capital 005 200.000$00
Fundo de Reserva 53.520%00
L

e que no dia 2 de Janeiro fez as seguintes operagdes*

Vendas a dinheiro . ! 734%80
Pago consumo de energia electrica 125830
Compra de arroz a crédito a Silva
OB e bt e el TR
N/ factura n.0 74 para Reis & F.o  1.295860
Recebido de Costa & Alves, L% | 846%35
Desconto de p. p.*° a Costa & Al-
b B SR SR R R L e 26815
Compra de 1 escrivaninha . . . 350800
e no dia 3 as transacgdes que seguem :
Pago a Lopes & C.2, L.4= | | 3.245830
» por: estampilbas. .. . . 0. 20
N/ factura n.° 75 para Machado
& Ca | S R 1.613%50
Pago prémio do seguro de fogo 537880
Recebido em cheque de Mdrio l.o- ;
PEST L it s e B 720840
. Prémio de transferéncia deduzido
; na remessa de Mdrio Lopes . . 3560
Factura de agicar da Sociedade .
Importadora, E42 8 it ot 675 hn0.

Cujos langamentos vido mencionados no modélo
publicado a Seguir. . oy

gk
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g2
33 Totais Particulares | Valores de negécio Patrimoniais
2 Data
'E E do Contas Descrigio
| o e DEVE | HAVER | DEVE |HAVER| DEVE |HAVER| DEVE | HAVER
=l
= 1930
1|10} 1 | Janeiro | Caixa. .| Saldo de balango 8.735890 8.735%90
] B Banco Mercantil » » » 42.974%20 42.974%20
I Mercadorias. .| 74.203%70 74.203870
@ Edificios . 3 5 » .1 120.000800 120.000$00
5 Méveis iy > 15.000%00 15.000$00
8 Devedores . » > £8.961%60 58.961%60
i Capital : 200.000$00 200.000$00
9 Fundo de Reserva * 53.520800 53.520%00
6 Credores. By S » : 66.445%540 66.445%40
2|10} 2 Caixa. Vendas a dinheiro . 734380 734%80
B ) Mercadorias. X iy » 734880 734580
3] Despezas gerais Consumo de cncrgla electrica 125530 125530
10 Caixa. » » 125830 125%30
4] 2 Mercadorias. I‘\ctma d(‘ arroz de Sllva & C a 3.638%10 | 3.638810
: 6 Credores. i i T 3.638%10 3.638%10
51 8 Devedores . Ru‘; & Ii!ho ; 1.295360 1.295%60
2 Mercadorias. N/ factura n.? 74 . : 1.205%60 1.205560
6|10 Caixa. Recebido de Costa & Alves, L.4* . 846935 846835
8 Devedores . » 3y e L : 846835 846%35
7hiz2]- Juros e I)ucrmtor, Desconto de p. p.te . . 268515 26815
o Devedores . a Costa & Alves, L4 . 26815 26815
8] s Maveis Compm de 1 ucrwaninha 350%00 350%00
e Caixa. > 1 350800 350800
ol 6] 3 Credores. I-‘wo a I opu; & C o LS 3.245830 3.24%530)
10 Caixa . s 3.245%30 3.245830
1011 Despezas gerais » p(\: Lstampﬂha% i 20%00 20%00
10 Caixa. : 20%00 20%00
11y 8 Devedores . ; I\Ltchadn & Ca 1.613850 1.613%50
2 Mercadorias. N/ factura n.o ,5 3 1.613%50 1.613%50
1211 Despezas gerais Pag,‘u ]:umm do -"-(';,urn d(., fo;.,(: 5378580 537980
10 Caixa. » 537980 537880
13]10 Caixa. Rccd)ldo em chcquf‘ rh '\[arm l.op:,s 720840 720840
8 Devedores . » e 720840 720%
14]12 Juros e Descontos| Prémio de t:an&.fumcm ] 3860 3560
8 Devedores . na remessa de Mario Lopes . 3%60 3860
5] 2 Mercadorias. Factura de aglicar . . .| 4.675%00 4.675%00
: 6 Credores. da Sociedade Imporiadora L.ds. 4.675%00 4.675%00
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Contratos de publicidade comercial.
SUA NATUREZA JURIDICA

1.0 Por nio possuir todos os elementos necessdrios 4 sua
puh]icidadc‘ o comerciante tem muitas vezes de recorrer a outros
individuos para que efectuem a propaganda dos seus produtos.
E' o que sucede, por exemplo, quande faz inserir um antncio
em qualquer jornal ou quando afixa um car no muro dum
prédio alheio, ;

Estabelecem-se, déste modo, relagbes que o direito deve
regular e proteger para cumprir a sua fungio de disciplina ne-
cessiria dgg relagdes sociais; firmam-se acdrdos, por que duas
pu mais pessoas transferem entre si algum direito ou se sujeitam
a alguma obrigaciio; ou, por outras palavras, celebram-s¢ con-
tratos. Sio os chamados confratos de publicidade que, com Demor-
tain, podemos definir: fodo o acirde de vontades tends por objecto a
realizagdo de actos de publicidade.

2.0 Esta definiciio ¢ de grande importincia, pelo que res-
peita 4 determinagdo da natureza juridica dos contratos de publi-
eidade, problema muito debatido ¢ até hoje ainda por resolver.

Sustenta Demortain, ao abordi que a designacgio con-
trato de publicidade se atribui a contratos de diversa natureza
juridica, mas cujos objectos, ainda que variados, tém sempre um
caracter comum; a realizagio dum acto de publicidade. E es-
creve: <A expressio confralo de publicidade ¢ independente da
natureza do contrato. Quando um comerciante encarrega um
individuo de distribuir prospectos, dizemos que hi um contrato
de publicidade; mas se analisarmos a naturcza juridica déste
contrato de publicidade, veremos que €le ¢ uma simples presta-
¢iio de servigos. Quando o proprietirio dum muro concede a
um outro individuo o direito exclusivo de nesse muro afixar
‘cartazes, estabelece-se um acdrdo tendente a permitir a &ste
a realizaciio da sua publicidade; hd ainda um contrato d: publi-
cidade, mas a sua natureza ndo ¢ a mesma que no €aso prece-
dente, porque estamos em presenga duma locaglio. Temos,
portanto, contratos de natureza diferente e cujo objecto varia;
mas todos &les tém um trago comum: as prestagdes que consti-
tuem o seu objecto sio fixadas com o fim de efectuar actos de
publicidade. Se clas ndo sdo de molde a preencher éste fim, a
parte que deve presti-las ndo cumpriu a sua obrigagio, »

Ora, como ensina o Prof. Jos¢ Tavares, em cada instituto
juridico as relagdes que éle abrange devem subordinar-se a um
tipo, de modo que os seus virios cfeitos, desde a sua origem
até a sua extingdo, assumam uma fisionomia prop

A doutrina de Demortain, sendo coémoda, € juridicamente
indefensavel, por contrariar éste fundamental principio. Desde
que se admite a existéncia de contratos de publicidade —¢
negd-la seria, nos tempos hodiernos, um flagrante absurdo hi
que determinar a sua natureza juridica, sem a preocupagio de
enquadrar tais gontratos nos moldes de quaisquer outros.

3.0 Nao tem sido esta, contudo, a opiniao da maioria dos
autores, que ao estudo da matéria se tém dedicado. E' certo que
na instabilidade do critério de Demortain nenhum outro caiu;
mas nio ¢ menos certo que quisi todos, em vez de iniciarem o
trabalho de construcdo, que reputamos necessdrio para a perfeita
regulamentagiio déstes contratos, se tem preocupado tio-somente
com um trabalho de adapfards manifestamente insuficiente.

L' assim que Hémet, Chambonnaud e alguns outros escri-
tores, defendem a doutrina de que o contrato de publicidade ¢
um verdadeiro confrato de compra e venda.

Segundo Hémet, a publicidade é uma mercadoria, que o
anunciador deve procurar obter pelo mais baixo prégo, como
faria se comprasse uma matéria prima destinada & sua industria,
ou uma maguina propria para a transformagio dessa matéria
prima. O intermedidrio, o agente de publicidade, ¢ as mais das
vezes um simples negociante desta ou daquela espécie de publi-
cidade. Esta, portanto, na presenga do comprador, isto & do
anunciante, na situagiio dum vendedor, na maioria dos casos
interessado em vender pelo mais alto prego e, principalmente,
na maior quantidade possivel.

Esta teoria foi aceita ¢ consagrada em Franga pelo Cédige
dos Usvos de Publicidade, em cujo art. 39 se encontra referéncia
i compra da publicidade.

Todavia, nem esta consagragiio, alids valiosa, que lhe foi
dada, nos leva a consideri-la perfeita.

O contrato de compra e venda, diz o art. I:544 do Cad.
Civ., ¢ aquele em que um dos contraentes se obriga a entregar
certa coisa ¢ o outro se obriga a pagar por ela certo prego em
dinheiro; ou entio, como melhor o definiu o dr. Cunha Gongalves,
¢ aquele em que um dos contraentes — vendedor — transfere a
propriedade duma coisa ao outro — comprador —, pagando &ste
0 seu prégo.

Ora ¢ intuitivo que quando se celebra um contrato de
publicidade, nfio hd qualquer transmissio de propriedade, nem
nenhum dos contraentes se obriga a entregar certa coisa. Me-

diante o pagamento do prigo estipulado, o anunciador limita-se
a praticar os diversos actos necessirios para o réclame do pro-
duto anunciado.

Procurando fugir a esta critica irrefutdvel, sustentam os
defensorés da teoria que o objecto da compra e venda em que
se traduz o contrato de publicidade, & o diredfo fncorpdreo ao uso
de determinado meio de publicidade.

Trata-se da afixagiio dum cartaz num muro? Pois éste con-
trato ndo ¢ mais quc a venda do direifo corpdree de afixar um
cartaz nesse muro.

Trata-se da insergiio dum anincio em qualquer jornal? Do
mesmo modo, tudo se reduz a uma compra ¢ venda do direifo
ineorporeo de inserir ésse anineio no jornal em questio,

E ver a que absurdas consequéncias esta doutrina nos
conduziria. 3

Admitida ela, o contrato de nentp poderia sem
esforeo transformar-se numa compra e venda, do direito incor-
poreo de habi num determinado prédio. O empréstimo, pas-
saria outrossim a Ser uma compra ¢ venda, do direito incorpéreo
duma pessoa se servir de gqualquer coisa que por outrem lhe
fosse cedida.

Em resumo: niio haveria contrato insusceptivel de-reduzir-se
a uma compra ¢ venda. Uma teoria que legitima tal conclusiio,
nio ¢ aceitdvel

4.0 Feltaine, Duplat, Vathelet ¢ Albucher, analisando tam-
bém a natureza juridica do contrato de publicidade, consideram-no
um eontrato de prestagdo de servigos; e, dentro déste amplo quadro,
equiparam-no a uma empreifada mas, como acentua Albucher, de
satuicza especial. <Na verdade — escreve ste autor — se € indi-
ferente que um empreiteiro empregue estes ou aqueles operdrios,
o anunciante, quando contrata, atende principalmente ao valor
do anunciador. Tratando-se dum jornal, pondera a sua tiragem,
E ilvez as opinides politicas que defende, o piblico
que o & ¢ a cons io que merece aos leitores. T lo-se
duma agéncia de afi y de cartazes, atende s suas qualidades
de rapidez, & sua h 5 Processos que emprega para
chamar a atengio do piblico. Por conscquénecia, parece que
para as condi¢des do contrato serem respeitadas, o anunciador
nio poderd fazer-se substituir por um terceiro. H4, da sua parte,
uma obrigagio estritamente pessoal, 4 gual nio pode subtrair-se
sem faltar aos seus compromissos. Mais que qualquer outro, éste
contrato é redigido pelo infuitu persone. »

A'parte esta circunstincia, sustentam os partiddrios da teo-
ria que todos os elementos da empreitada, referidos no art. 1.787
do Cad. Civ. francés, andlogo ao art, 1.306 do nosso Cod. Civ.,
se encontram nos contratos de publicidade.

Assim, num contrato de publicidade pela insercio dum
anfincio num jornal, mediante o pagamento da respectiva taxa,
o anunciador. obriga-se 4 cessiio do uso dum certo espago no
jornal, a0 emprégo do seu material para a impressio do anincio,
a utilizagio do seu tempo, dos seus servigos e do trabalho do
seu pessoal, isto ¢, o anunciador, mediante certa retribuicio
propercionada ao réclame efec se de fazer a
publicidade de outrem, com materiais proprios.

Quando um comerciante entrega a outro individuo alguns
milhares de prospectos para que éste, mediante certa retribuicio,
os distribua fazendo a publicidadz de’ determinado produto,
estamos ainda em presenga duma empreirada, agora cfectuada
com materiais subministrados pelo anunciante. 1

Oual serd o valor desta teoria?

Afigura-se-nos tio pouco defensivel como qualquer das
outras que 4 refutamos.

Tem, em 1.0 lugar, o capital defeito de ndio abranger todos
os contratos de publicidade. O contrato de afixagio de cartazes,
em que o anunciador se limita, frequentemente, a ceder ou
arrendar o local da afixagio, ndo pode, de modo nenhum, equi-
parar-se a uma empreitada.

Mas mesmo quanto & publicidade pela imprensa, a que
melhor poderd adaptar-se, leva-nos a conclusdes absurdas, que
Feltaine admite, cingindo-se a um critério excessivamente juri-
dico, mas que na pratica nio tem aceitagio. E' assim que éste
autor conclui que a obrigagio do anunciador deve considerar-se
integralmente cumprida desde que o anincio aparega, nada
importando nem a redugdo da tiragem do jornal, nem o facto
de ao lado dum antincio se publicar outro duma casa rival, ou
mesmo o de na ‘parte redactorial se atacar o que no andncio se
contém ¢ afirma.

Tudo isto ¢ contririo 4 esséncia do contrato.

Demais, como ensinam o nosso Coelho da Rocha, o bra-
sileiro Dionisio Gama e muitos outros, os contratos de emprei-
tada em que o empreiteiro subministra os materiais, sio, no
fundo, verdadeiros contratos de compra ¢ venda. Seriam déste
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tipo, quando admitida a doutrina que estamos apreciando, a
qudsi totalidade dos contratos de publicidade; e ja vimos que
estes ndo podem assimilar-se aos contratos de compra e venda.

5.0 Fugindo 4 corrente dos autores, cuas doutrinas dei-
xamos expostas e que, como disséramos, nio tém tentado comr-
fruir, mas sim adapfar, a natureza juridica dos contratos de pu-
blicidadé — criou Delest a sua feoria da cdlientela publicitdria,
segundo a qual o objecto déstes contratos € <um bem incorpé-
reo, uma coisa imaterial, de dificil definigio, mas que sem custo-
pode conceber-se: subjectivamente, o objecto do contrato sio
as possibilidades da publicidade; objectivamente, é-0 o publico do
anunciador. Esta nogio dum bem incorpdreo ¢ tio clara ¢ tio
compreensivel — escreve Delest— como a noglio da clientela
dos estabelecimentos comerciais, com a qual toda a gente estd
familiarizada.
®:  <Objectar-se-hd que nio existe assimilagio possivel entre
a clientela dum estabelecimento comercial, produto da activi-
dade do comerciante, a ¢&le ligada por relagdes mercantis, e a
multidio andénima que passa em frente do muro dum proprietd-
rio que ela desconhece, que a ela nio estd ligado por qualquer
vinculo juridico, que desempenha um papel passivo. No entanto
ndo podemos deixar de fazer essa assimilagio. A clientela dum
café situadd numa grande praga, sio os transeuntes que néle
entram, nio devido a qualidade dos produtos do estabelecimento,
mas porque as suas ocupagdes ou os seus socios ai 0s couduzi-
ram. Da mesma forma, o homem da rua olha um certo muro
porque ¢ obrigado a passar em frente déle, e nio pode deixar
de fixd-lo. E' a éste bem incorpdreo, objecto do contrato de
publicidade, e cuja nogio constitui a basc da nova teoria que
propdmos, que atribuimos a designagiio de clientela publicitdria.

O contrato de publicidade serd o pacto relativo ao trifico da
clientela publicitiria=.

E’, sem davida nenhuma, deveras interessante a teoria de
Delest ¢ digno de atengdo e louvor o seu propésito de efectuar
a construgiio juridica do contrato de publicidade.

Afigura-se-nos, porém, demasiadamente fragil o sistema
por éle esbogado.

Em 1.0 lugar, a assimilagiio da clientela publicitiria & clien-
tela dum estabelecimento comercial ndo nos parcce aceitivel,
Boutaud e Chabrol consideram esta, ¢ certo, como <a aptidio
dum estabelecimento a ter clientes:. Se esta definigio houvesse
sido dceita, poder-se-hia admitir a ficgdo de Delest; mas nio
o foi, e a generalidade dos comercialistas adoptou o conceito
que entie nos ¢ defendido pelo Prof. Barbosa de Magalhies:
«A clientela ¢ o conjunto de pessoas que a um estabelecimento
concorrem pelo seu bom nome e bom crédito>. Ora tal concor-
réncia ndo ¢ possivel relativamente, por exdmplo, a um muro
oude se afixam cartazes.

Mas, por outro lado, mesmo quando se admitisse a existén-
cia duma clientela publicitiria, o que ¢é certo ¢ que ela nunca
poderia ser objecto exclusivo dum contrato, como Delest pretende.

Estudando a clientela dos estabelecimentos comerciiis,
afirmou Tallher que ela é o #nico clemento dos mesmos, ¢ que
todos os outros — nome comercial, insignia, direito ao arrenda-
mento, marcas de fibrica e de comércio, etc.—sdo simples
meios de salvaguardi-la.

Delest deixou-se influenciar, por esta doutrina, sem reparar

que ela ¢ manifestamente errada. Admitindo-a, chegariamos 4

conclusiio de que a cessiio dum estabelecimento comercial teria
tio-sdmente por objecto a cessio da clientela respectiva; e
ocorre naturalmente preguntar como se aproveitaria dessa clien-
tela o cessiondrio que com ela ndo houv adquirido nenhum |
dos outros elementos constitutivos do estabelecimento.

A circunstiincia de nas cessdes de estabelecimentos comer-
ciais se mencionar a clientela entre as coisas cedidas, explica-se
pela necessidade de se garantir o cessiondrio contra a desleal ;
concorréncia do cedente. Ficil seria a éste, quando tal mengio
nio existisse, abrir ao lado do antigo um novo estabelecimento,
para o qual canalizaria a respectiva clientela. Mas um contrato’
que tivesse por objecto exclusivo a clientela dum estabelecimento,
nem sequer teria validade. Sendo por maiores, ao menos por
iguais razoes, também nio pode conceber-se um contrato cujo
objecto seja a clientela publicitdria dum anunciador, isto ¢é, as_
suas possibilidades de publicidade, "

6.0 Expostas ¢ refutadas as diversas teorias com que tem
procurado determinar-se a natureza juridica do contrato de
publicidade, tentaremos eshogar a construgiio juridica do mesmo.,
contrato.

O contrato de publicidade &, quanto a nds, um contrato s
generds, inassimilivel a qualquer outro, e caracterizado pelo seu
particular objecto: o acle de publicidade.

O acdrdo de vontades que néle, como em todos os con-
tratos, deve verificar-se tende, de facto, & realizagiio de adlos de
publicidade, qualquer que seja a forma por que estes venham a,
ser praticados. De resto, nem essa forma interéssa para a deter-
minacdo do edjecto do contrato, pois, como ensinam os Professo-
res Guilherme Moreira e José Tavares, o objeclo priprio ou ime-
diate das obrigagtes consiste no facfo da prestagio a que estd
adstrito o devedor e nde na cofsa ou servico que Este deve prestar
e que apenas constitui o ebjeco mediato. E, assim, quando Antdnio
contrata com Joaquim a afixagio dum cartaz do 1.0 num muro
do 2.0; quando Francisco e Manuel estipulam que no jornal, de
que éste é administrador, serd publicado um réclamo aos produ-
tos daquele; quando Paulo se obriga para com Pedro a distribuir
uns milhares de prospectos de propaganda do seu estabeleci-
mento — o objecfo, que as partes tém em vista ¢ sdbre o quak
incide o acordo das suas vontades, & o aclo de publicidade, que.,
em qualquer dos casos vai realizar-se; a causa que as determina
a celebrar o contrato, ¢ a realizaciio do mesmo aclo de publicidade.”

Nestes termos, sempre que duas ou mais pessoas sui-furis:
acordarem as suas vontades para a pratica de actos de publici-.
dade, teremos validamente celebrados eonfrafos de publicidade,
com todos os requisitos legais (Cod. Civ,, art, 643). Estes serio’
inalagmdticos, porque déles decorre sempre reciprocidades de
obrigagfies entre anunciadores e anunciantes; comudatives, por-'
que as prestagdes siio certas e determinadas desde o momento
da celebracio dos contratos; e, por ultimo, quando de publici-
dade comercial, subjectivamente comerciais, nos termos art. 2.0 do
Céd. Com., visto que, ndo sendo de natureza exclusivamente
civil, sio comerciantes que os celebram-no ¢ para o exercicio do
seu comércio,

Da «Gazeta da Relagiio de Lishoas

Palina Carlos.

BANCOS

PREAMBULO

Antes de entrarmos na nossa dissertagdo sobre o

assunto que nos serve de epigrafe, devemos dar uma ex-
plicagiio aos leitores déste conceituado quinzendrio: -é
que ao delinearmos estas linhas e as que se hao-de se-
guir em ndimeros ulteriores, nio fomos movidos por
pretensdes de prosdpia, nem tdo pouco convictos de fa-
zermos obra perfeita, capaz de prender a atengdo dos
que manejam com destreza, a sciéncia contabilista.
~ Simplesmente o nosso objectivo foi o de auxiliar
e sermos lUteis aos novatos que, sdo precisamente, os
que lutam com mais dificuldade em encontrarem livros
diddticos, ao alcance dos seus reduzidos conhecimentos,
se bem que no nosso mercado livreiro, as obras sobre
o ramo de industria que nos propuzemos tratar ndo se-
jam abundantes. : :
* Ao terminar, apenas duas coisas esperamos da be-
nevoléncia dos leitores: que seja compreendida a nossa
intencdo e nos sejam relevadas as deficiéncias do nosso
modestissimo trabalho.

Dividimos éste trabalho em quatro partes:

1.2 «Sua origem e Fins»

2.2« Qrganizagio »

3.2 «Nogdes Gerais »

4.2« Contabilidade e Escrituracio »

Vamos, pois, comegar pela 1.2 parte:

Sua Origem e Fins

O vocédbulo Banco é origindrio da Pdtria do célebre
matemdtico I.LUCA PACIOLO.

Na idade média, os cambistas italianos e outros
comerciantes, reuniam-se em pragas publicas, para fa-
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zerem os seus negocios, usando nessas reunioes bancos
para exporem as moedas e fazerem as suas transacgoes,
e dai nos veio a terminologia «Banco», que hoje usa-
mos.
Foi déste principio que comegou evoluindo a indds-
tria bancdria, até se transformar na poderosa organisagio
dos nossos dias, e que tantos beneficios presta hoje ao
comércio em geral, ao tesouro publico e até aos parti-
_ culares.

E é através das suas mdltiplas operagdes que os
bancos fazem fortificar capitais e fomentam a produgdo,
concorrendo poderosamente para a prosperidade do
comércio, da agricultura e industria

O Cédigo Comercial, sébre as operagdes bancirias,
diz o seguinte:

Art. 362.0— Sido comerciais todas as operagoes de
banco tendentes a realisar lucros sdbre numerério, fundos
ptiblicos ou titulos negocidveis, e em especial de cimbio,
os arbitrios, empréstimos, descontos, cebrangas, aberturas

de crédito, emissdo e circulacio de notas ou titulos fidu-
cidrios pagdveis a vista e ao portador.

Art. 363.0— As operagoes de banco regular-se-hdo
pelas disposicdes especiais respectivas aos contractos,
que representarem, ou em que afinal se resolverem.

Art, 364.©— A criagdo, organisagio e funcionamento
dos estabelecimentos bancdrios com a faculdade de emi-
tir titulos fiducidrios, pagdveis 4 vista e ao portador, sio
regulados por legislagido especial.

Art. 365.2— O banqueiro que cessa pagamentos
presume-se em quebra culposa, salva defesa legitima.

O decreto n.2 10634 de 20 de Margo de 1925,
art. 1.9, considera bancos as sociedades de responsabili-
dade limitada que tiverem por objecto exclusivo ou
principal a prdtica das operagdes acima indicadas, e mais
as seguintes:

Luanda M. V.

(Continua),

Pequenas, grandes coisas...

Os langamentos da 4.* férmula nio exprimem a verdade

O Cédigo Comercial art. 34.9, § 1.9, permite que o
«Didrio» seja escriturado por partida semanal, quinzenal
ou mensal. E, aproveitando-se desta faculdade, quési todos
os guarda-livros escrituram aquele livro mensalmente, por
ser a forma mais econémica e comoda. E alguns deles
até, a titulo de economia, fazem os [angamentos pela
4.2 féormula sem qualquer texto ou descrigio, o que, a
meu ver, ¢ uma economia exagerada que prejudica a
clareza dos langamentos e até a verdade.

Sendo vejamos:

Tomemos para exemplo os seguintes langamentos:

Caixa a Fazendas

N Endas asipe T K I A

500800
Fazendas a Devedores e Credores
F.
By 11 - B S O LIS s W ) (0% 70.0)
Despezas gerais a Deved. e Credores
F.
Compra . . 20800

Agora passemos ao «Didrio» pela 4.2 {6rmula, éstes
langamentos, supondo que a casa nido teve mais movi-
mento durante o més:

Diversos
a Diversos

Pelo movimento das seguin-
tes contas durante o

més :
Caixa. . . . . . . . s00%00
Fazendas Gerais . . . . 100800
Despezas Gerais . . . . 20800
620500
a . Fazendao Gerais . . . . . . 500800
a  Deyved. e Credores.. . . . .. .

120800 620%00

Passemos ao Razdo os mesmos langamentos :

DEVE CAIXA HAVER
i N
a|Diversos | 50000 i i
heed

DEVE Fazendas Gerais HAVER

a|Diversos |100|00 de | Diversos |500|00

DEVE Despezas Gerais II.-\VER.

a| Diversos 20|00
DEVE Devedores e Credores HAVER
de | Diversos | 120/00

Pela transcrigiio feita para o «Razio» verifica-se que
debitamos — Caixa-— por Diversos (500$00) quando final-
mente «Cazra>» s6 deve a «Fazendas Gerais» (a uma so
conta). \

Como obstar a éste inconveniente ?

Fazendo os langamentos com um pequeno texto por
baixo de cada titulo, para se reconhecer num dado mo-
mento, a relagdo entre as contas devedoras e as credoras,
e empregando langamentos das tres primeiras {6rmulas.

Os langamentos acima, seriam reproduzidos da se-
guinte maneira:
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C:aixa i L it Wl . i
" a Fazendas Gerais
Receita domés . . = .. =+ . =

500860

Diversos

a Devedores e Credores
Fazendas

e i
Despezas Gerais

100$00

bttt c2DBO . 126800

620%00

Desta forma é que estio de acérdo com a doutrina
estabelecida pelo nosso Codigo Comercial, que diz ser o
comerciante obrigado a «ter livros que déem a conhecer,
facil, clara e precisamente, as suas operagbes comerciais
e fortuna. »

Ora, examinando no «Razdo» as contas «Caira>,
« Fazendas Gerais» e « Despezas Gerais» verifica-se que
os débitos de cada uma delas dizem dever a [iversos,
isto ¢ a diversas contas, quando na verdade devem somente
a uma conta.:

Verifica-se pois, que o « Razdo» deixa de ter razio

-

e o «[Didrio» esta muito longe de exprimir com clareza
a verdade, indo assim de encontro ao que preceitua @
nosso Cédigo. Nl
O facto da escrituracio de qualquer casa ter livros.
auxiliares escriturados com todos os pormenores, nag
deve ser motivo suficiente para, por questdo de econo-
mia, se resumir a tal ponto a escrituragio dos livros
selados, que, como o exemplo apresentado, cheguem a
nido apresentar a verdade. B e
.. Se o método é o processo racional para chegar &
demonstracio da verdade, e se cada guarda-livios ou
Contabilista, tem de ser um apdstolo da Verdade, para
que o sistema digrafico continue a ser o farol do homem
de negécios, guiando-o perseverantemente pelo caminho
austero da prudéncia e da sinceridade, nio serd sensato.
uniformizar e corrigir-se o sistema de escriturar o «Did=
#io>» selado pela 4.2 féormula, ¢ adoptar somente as tres
primeiras férmulas que melhor' se harmonizam com o
fim para que foi creado o sistema digréfico?
Meditem, e digam de sua justica os meus ilustres
colegas.

Luanda.

M eD

O TAMANHO DAS CARTAS

Por certo que ji se vos apresentou algum corretor
ou agente comercial com a intensdo de vos vender qual-
quer coisa; porém a sua conversagio pesada, longa e
monétona acabou por vos aborrecer e em lugar de
conseguir que lhé comprasseis, despertou antes em vos
uma certa aversio pela sua conversa intermindvel.

Porqué? Porque no comércio tudo € concisio e
brevidade e o dictado «tempo ¢ owro» pode ser aqui
aplicado com verdade inegdvel.

Com respeito a correspondéncia comercial pode
dizer-se o mesmo. As cartas longas, quilométricas, teem
de estar muito bem escritas e tratar ao mesmo tempo de
assuntos muito interessantes para que sejam lidas de
principio ao fim. As cartas demasiadamente extensas sio
um defeito assim como o ¢ tambem um viajante exces-
sivamente falador; este nio consegue pedidos, aquelas
nio logram convencer.

Nao convem escrever cartas muito compridas por
dois motivos: porque se perde muito tempo com elas e
porque raras vezes sdo lidas por completo.

O comerciante dispoe de pouco tempo; o0s seus
multiplos afazeres impedem-uo de ocupar-se demorada-
mente com cada assunto, por este motivo as cartas
demasiadamente longas nio as pode lér, no geral, com
cuidado; limita-se a passar a vista rapidamente pelos seus
paragrafos, para fazer uma ideia do seu conteide, mas
sem’ lhes prestar a devida atensdo. As cartas extrema-
mente grandes nio'sio récomendaveis por principio algum.

Deve procurar-se que as cartas comerciais tenham
sGmente uma pdgina, na qual se deve expdr com clareza
e ordem todos os assuntos. ;

Quando pela indole da questdo a tratar a carta
ocupe mais de uma pdgina, passa-se para uma nova folha,
porque nas cartas comerciaes nunca se deve escrever no
verso do papel.

" " Uma carta escrita nas duas- faces do papel repre-
senta um inconveniente para o arquivo e uma dificuldade
‘pafa 4@ Sua leitura, pois obriga a meticulosidade de vol-
tar a folha, sendo sempre um aborrecimento. nio se
podér abranger com um golpe de vista toda a carta.

Ha algumas emprezas comerciais importantes que
nas costas do papel de cartas tém impressa a observagao:
Nesta pagina ndo se deve escrever nada, afim de que os
seus empregados, nem por engano, possaim escrever nos
dois lados do papel.

Quando seja necessdrio dar a uma carta certa ex-
tensdo, deve escrever-se com o espagador da méquina
no ntmero I, mas sem suprimir a margem esquerda, a
qual deve ter, pelo menos trés centimetros de largura.

Nas cartas que tenham mais de uma folha, poremos
no alto da segunda ¢ no éngulo esquerdo o0 nome da
firma a quem nos dirigimos e por baixo a data ‘¢ no
angulo direito o nimero da folha, seguindo-se a conti-
nuagio da carta, neste sentido: :

Ilmos. Snrs. Mendes & Moreira, Lda., Porto

Pig. 2
17 de Abril de 1930 :

tendo entregne ao Banco Comercial . . . . .. .. ...

Se a correspondéncia trata de assuntos de interesse,
princlpalmente a dos Bancos, ¢ com o fim de evitar
qualquer substituigdo, devem rubricar-se todas as folhas,
alem da assinatura no final da carta; quer dizer que
todas as paginas serdo visadas pelo chefe ou gerente do
Banco, dando validade ao escrito e evitando que se
possa trocar impuneménte qualquer folha da carta.

Quando um comerciante se dirigir a um particular,
pode a carta ser maior, mas sem que o estilo seja de-
masiadamente difuso ou empolado, procurando antes ser
claro e conciso, afim de que ela se possa interpretar e
ler com facilidade.

E’ geralmente aconselhdvel a carta breve, clara, con-
cisa, e que ndo faca perder tempo com a sua leitura,
porque no comércio fempo ¢ ouro, e éste cada dia adquire
um valor mais consideravel, como até a saciedade o de-
monstra a continua oscilacdo monetdria.

= - - Willy

. Da revista < Actividad »
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Todas as ragas, que passaram por éste canto da
terra, aqui deixaram a {lér e o ideal da sua alma.

Desde a povoagdo céltica e a colonisagdo grega, de
que tantos vestigios restam ainda nas nossas provincias
do norte, até 4 invasdo dos drabes que envolveram toda
-a civilisagdo da peninsula numa etérea poeira de luz e
oiro — as emigragdes sucessivas e as conquistas super-
venientes contribuiram, todas, 4 formacio desta lingua
admirdvel que, sob muitos aspectos, ndo tem superior
no mundo.

Serve a tudo: a epopeia e ao idilio, & lamentosa
elegia e ao cantico de guerra. Passando pelas cordas
duma lira, ¢ suave e doce como a voz do amor: asso-
prada na tuba épica, ¢é vibrante, sonora, e grandiosa ou
terrivel segundo os temas que versa, as acgdes que canta
ou os herois que celebra.

O sol doura-a, ilumina-a, aquece-a; e a nossa pai-
sagem, tdo variada e linda, tdo florida e perfumada,
reflecte-se nela como na superficie clara dos nossos rios,
e nas ondas, de tanta coér, que o mar estende por essas
praias. Trasladada ao sul da América, ndo perdeu ai o
caracter grave, nem a témpera mascula, nem o tom de
funda, indefinivel melancolia, que lhe imprimiu a esfor-
cada e trigica aventura dos nossos avés; e ainda adqui-
riu preciosos elementos de encantadora suavidade, e de
frouxa, dolente e maviosa ternura!

Esta é a nossa lingua: esta a lingua do Brazil.

Anténio Candido.

BEIJOS

Quando beijo as alegres criancinhas,
— Nio sei se com amdr, se com saudade —
Os beijos sdo gorgeios das avesinhas

E eu beijo a Mocidade! . . .

Quando beijo as flores do meu jardim,
------ Nio sei se com amor, se com tristeza —
Os beijos sdo perfumes de jasmim

E eu beijo a Natureza! . . .

Quando beijo esta austera e meiga santa
Que por mim vela sempre ¢ me quer bem,
Os beijos sio a Hoéstia Sacrosanta

E eu beijo minha Mae!. ..

Quando beijo os cabelos perfumados
Désse anjo que eu adoro com fervor,
Os beijos sdo harpejos musicados

E eu beijo o meu Amor!...

.. Mas quando beijo as cores desta bandeira
Duma Patria de her6is, — Pétria imortal —
Os beijos sdo cangoes de Terra inteira
IE eu beijo Portugal!
Porto, 1929,

Vinha dos Santos.

Visade pela Comissdo de Censura

w SECCAO LITERARIA, ARTISTICH, MORAL E SCIENTIFICH m
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“H LOS TOROS™)

H4 risos pelo ar; hd gente afogueada

" Que acode presurosa a expléndida tourada !
— Parece até pequena a praca p'ra conter
Tao grande multidio! Vamos nds tambem vér?
E’' que nunca se viu festanga assim tamanha. ..
Depressa; ¢ a corrida 4 maneira de Espanha.
Oh! que satisfagio, ¢ que imensa alegria!
Vamos observar aquela valentia!. ..

Ha4 palmas, hd delirio; a musica tocou. . .
Olhemos! Um cavalo o touro jd rasgou,
Emquanto do seu dorso, a golpes de rojio.

O sangue espadanou, avermelhando o chio.

E ha risos pelo ar, e hd gente entusiasmada!
Que bela distracgdo, que expléndida tourada! -
Siléncio! Eis o diestro! Aproxima-se tanto

Do touro que a assisténcia emudeceu d'espanto.

Vejamos como estd o animal, cansado,

Com os ilhais a bater, ferido, ensanguentado,
Vitima irracional da inteligéncia humana,
Que, de ser superior, orgulhosa se ufana,

E vai mostrar assim tanta inferioridade,
Gozando diversdes de tal brutalidade,

Indo dar scu apoio aos sentimentos vis

Que ousaram revelar vinte ou trinta imbecis!

O diestro avangou, ¢ o estoque afiado

Cravou no animal, ji tio martirisado,

Que ajoelha por terra, em convulsoes mortais,
Emquanto a multiddo os instintos bogais

Se apressa a demenstrar em bulhenta ovagio!
E é isto que se chama a civilisagdo?

O progresso moral, o avancar, enfim?

E mascaram entio de humanitirio fim

Esse divertimento esttipido ¢ brutal !

— Em vez de se avangar, recua-se afinal!

Maria de Jesus.

JOGAR! JOGAR!

Jogar é expropriar, ¢ contar com o pecilio alheio,
é o pensamento preconcebido de extorquir mui lépida-
mente ao parceiro tudo o que éle tiver a ingenuidade de
arriscar.

Jogar é pois um defeito que degenera em vicio,
passa pela negiligéncia, atravessa a indignidade, arrasta
as familias & mais pungente miséria e ndo raras vezes,
termina num lamentavel crime.

Jogar é um defeito! Jamais tal pritica poderd ser
desculpdvel, ainda que para matar o tempo alguem jogue
a feijoes!

Quem ndo tem que fazer é negligente ou egoista.
Esquece que se deve aperfeigoar, elevar e dignificar,
para assim poder dedicar & humanidade as suas horas
de écio.

Matar o tempo!! Nunca atentemos contra éste per-

sonagem !
L3
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NOTAS DE

TEATRO S. JOAO - Opera Lirica

Francamente, ndo ficou memoravel, nem sob o
ponto de vista financeiro, nem sob o artistico, a curta
temporada lirica que nos proporcionou, a mal organisada
companhia luso-italiana que l4 se exibiu.

Os tempos correm mal para o teatro, e por isso
mesmo, deve haver no momento que passa, um cuidado
meticuloso na formagdo dos elencos das companhias,
quer de declamagdo, quer de género musicado, para que
o Piiblico seja impelido a abandonar, embora por curtos
momentos, outros especticulos que na hora presente o
prendem, em beneficio dos proporcionados por aquelas.

Cantaram-se vdrios spastitos, mas diga-se de passa-
gem, a ndo sér o da «Lucia di Lammermoor, todos ¢les
passaram sem brilho de qualquer espécie. _

Com respeito aos cantores, qudsi se pode dizer na
generalidade, que uns cantavam para dentro, e aqueles que
alguma coisa valiam, estavam deslocados dos seus verda-
deiros emplois. Se as Operas cantadas nao fossem todas
conhecidas, com semelhantes interpretes, teriam ali mesmo
um vistoso enterro de 1.2 classe, de nada lhes valendo o
nome imorredouro dos geniais maestros que as escreveram.

Para o seu insucesso contribuiram poderosamente
‘a orquestra e 0s COros.

Aquela deficientissima, quer no nimero de execu-
tantes, quer nos naipes, apresentou-nos inovagoes curio-
sas, e dignas de serem registadas no Almanaque Literario
Musical. Assim, nio tinha uma trompa para amostra e a
parte de um dos trombenes que 14 deveria estar, mas ndo
estava, era desempenhada por um bombardino. Para en-
cher mais e substituir em parte a falta das trompas, fazia-se
1&"ouvir um orgio qualquer.

Ora que se fagam estas Z7ocas-baldrocas numa orques-
tra de companhia de revista, va! Mas numa orquestra de
companhia de 6pera lirica, ndo se admite, representando
isso um crime de lesa Arte e uma falta de consideragio
pelos espectadores.

O que lamentamos, é que Pedro Blanch, artista de
comprovados mérites, se prestasse a dirigir um grupo mu-
si cal naquelas condigdes. Mesmo os seus componentes, ex-
v eptuando o violinista Paulo Manso, o clarinetista André

arreira, o violoncelista José Gouvea, o flautista Queiroz
Ie poucos mais, eram artistas fracos e sem treino de tea-
tro de oOpera.

Se atendendo & falta de misicos portugueses em con-
- digdes, o empresario da companhia se lembrasse de pedir
licenga i Inspeccio Geral dos Teatros para virem artistas
estrangciros, temos a certeza que a Associagdo dos Pro-
fessores de Orquestra representava logo que era uma falta
de patriotismo, que lavrava uma grande crise na classe
musical, que possuiamos optimos artistas, etc. etc.

Assim o remédio é contentar-nos com a prata da casa,
mesmo avariadissima, pagando-a por muito bom prego,
uma vez que nio pode haver concorréncia de estranhos.

Os coros bastante mimerosos, mas incertissimos, res-
sentiram-se da falta de ensaios. Poucas figuras cantavam,
‘notando-se que parte dos coristas masculinos ¢ femeninos

. eram mudos. Estavam em scena somente pelas prendas...
: Aconselhamos Luis Macieira, orientador da pseudo-
. -companhia lirica, que se deixe de cavalarias altas, pois
para organisar espectdculos desta natureza, ¢ preciso sér
_alguma coisa mais do que um vulgar amador de bel-canto.

Ainda assim, verdade se diga, os espectdculos da Com-

-panhia Lirica dirigida por Freitas Branco e Alves da Silva,
.que se fez*ouvit no S. Jodo ha 3 anhes, forant beni supe-
-riores sob todos os pontos de. vista, aos que agora vimos
.de comentar muito ligeiramente.

LS

ARTE

por GUIDO SEVERO
JARDIM PASSOS MANOEL

Este alegre e aprasivel recinto de diversdes, agora
entregue a uma nova empreza de que fazem parte cava-
lheiros de notével realce na sociedade portuense, sofreu
algumas modificagdes nos seus aspectos interior e exte-
rior, de modo a tornd-lo mais atraente e mais selecta-
mente frequentado.

Pelo seu éderan tém sido passadas excelentes peli=
culas, e no palco do kall agora ampliado, tém-se exibido
sugestivos numeros de variedades, contractados directa-
mente no estrangeiro. :

A orquestra do Passos, composta de quinze execu-
tantes, dirigida pelo maestro René Bohet, artista de com-
provado mérito, de que fazem parte executantes distintos,
como sejam: Lamy Reis (violino concertista), Bonet (piano),
Luis Antunes (violoncelo), Pévoas (saxofone), etc., tem
proporcionado ao Piiblico encantadores e delicados serdes
de Arte, com a audiciio dos seus excelentes concertos sin-
fénicos, que nos fazem recordar os saudosos tempos em
que li se faziam ouvir misicos como: Vargas de Nuiez
Mario Vergé, Casaux, José Porta, etc. !

Lembramos 4 empreza que seria interessante, e de
grandes resultados financeiros, a exploragio no jardim de
algumas diversdes similhantes is apresentadas em Paris no
Luna-Park. Por exemplo as ondas e a sala do riso, obteriam
um exito garantido, estamos certos disso, e ndo se tornavam,
muito dispendiosas, uma vez que o Passos Manoel tem
energia electrica privativa.

.

SALAO JARDIM DA TRINDADE

Esta antiga casa de especticulos, inaugurada ha perto
de 20 anos nesta cidade, e de que foi principal realisador,
o falecido e arrojadissimo empresdrio snr. Manuel Neves,
a quem o Pérto tambem deve a fundagio do teatro Carlos
Alberto e Salio High-Life, acaba de passar por importan-
tes e radicais transformagdes em todas as suas dependéncias.

O Trindadé, apés as obras que o obrigarim a estar
encerrado uns 4 mezes, oferece agora ao Piblico exce-
lente conforto e grandes comodidades.

Tem presentemente um- aspecto ‘distinto, a que nio
¢ estranho um cunho. de acentuado moderismo. Os fau-
teils da plateia foram todos substituidos por outros mais
luxuosos, notando-se que os espectadores, mesmo aqueles
que tem as pernas maiores, podem-estar 4 vontade, sem
o risco de amolgarem os joelhos nas costas das cadeiras
ocupadas pelos outros espectadores que lhes estio em
frente, como temos observado em outros cinemas. :

As decoragdes sdo interessantes e vistosas. A esca-
daria nobre, o /all e o saldo foram tambem notavelmente
renovados. : :

Nesta casa de especticulos explora-se unicamente ;0
cinema sonoro, que presentemente estd em moda, e ji tem

“muitos admiradores. Embora os aparelhos reprodutores dos

sons transformem o timbre das vozes humanas, a verdade
¢ que ha grande clareza e nitidez na sua emissdo, a ponto
de se compreenderei mélhor ‘as palavras, do que se elas
fossem articuladas -directamente  pelos proprios artistas
que_desempenham os filmes. > ! !
O actual s6cio-gerente. snr.’ Anténio Neves, que §e
interessa desde muito. noyo pelo ramo de exploragio
comercial — diversoes, sem nunca perder de vista a sua
marcha progressiva, nio quiz deixar de acompanhar ds
exigéficias da époea, dotando o Saldo Jardim da Trindade
de aprecidveis melhoramentos, para comodidade do publigo
seleeto que o frequenta, ¢ ao mesmo tempo, para honra
da capital do Norte! i
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Telefone, 2619
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O cinema sonoro mais

COMPANHIA

de revistas e féeries

luxuoso do Poérto

Aparelhos de reprodugio Western-Electric
precisamente iguais em marca e volume

Empreza ANTONIO CASTRO :
E DIVERSOES

JOSE CLIMACO
DE QUE FAZEM PARTE 05 ILUSTRES ARTISTAS
‘Margarida Ferreira — Deolinda Macedo
Sofia Santos — Soares Correia
Joaquim Prata — Adolfo Sampaio

FILMES

As

de som aos do Cinema Paramount de Paris
ALTA CLASSE SINCRONISADOS
Matinées elegantes
Quintas-feiras, Sdbados ¢ Domingos

DE

BAILARINOS
Jin & Williora
MAGNIFICO' CONFUNTO ARTISTICO

Jardim Passos NManuel
Telefone, 1034
Empreza Artistica, Limitada
Esplendoroso ;\[usic.—l Tall

© melhor recinto de diversdes do Pais
: Luxuoso saliio de Festas

Novo Salio Highit
Telefone, 1407

Praga da Batalha
O cinema mais popular do Porto
Peliculas sensacionais

PROGRAMAS ESCOLHIDOS
Orquestra-Jazz dirigida’ pelo professor ALFREDO CALDEIRA

CINEMA E VARIEDADES

Grzml..lc orquestra sob a direcgiio do insigne violinista |
e RENE BOHET
CONCERTOS SINFONICOS

Saldo Jardim da Trindade

Telefone, 4412

Rendez-Vous da sociedade elegante portuense
SOIREES CHICS

As mais belas e deslumbrantes producdes «

Cinema Falado e Camniado _

FILMES ESCOLHIDOS !

JORNAL SONORO METROTONE
Programas variados

I.E]

com

Palaclo de Cristal
Telefone, 89

O cinema mais barato do Poérto

na MNAVE CENTRAL e no GIL VICENTE

as tergas, quintas ¢ domingos
Chas Dansantes

no =dancing> do Restaurant

JANTARES CONCERTOS

todos os dias as 19 horas
VISITEM O AVIARIO

as suas novas colecgoes de cies de raca
e péssaros exodticos

Matinées as Quintas ¢ Domingos

Olympla
Telefone, 533
CINEMA MUDO

As melhores produgdes da arte do silencio musicadas
pelo ilustre compositor
Fernando Carriedo
que dirige uma explendida orquestra.

v

Programas organisados por Rawnl Lopes Freire
Sessdes da Moda as Segundas-feiras
A BILHETEIRA ABRE A 1 HORA DA TARDE

SUPE

Odeon “{inz-Teatro™

Empreza A. DA SILVA MARTA - Telefone, 4850

FPinto Bessa (ingulo da Rua Nova da Lomba)
CINEMA MUDO
R -PRODUGOES
CINE-FARCAS
REVISTAS MUNDIAIS

DESENHOS ANIMADOS

DOCUMENTARIOS
FITAS POLICIAIS

MAGNIFICA ORQUESTRA

Precos populares




